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Zeit:
» 15 Minuten - Austeilen und Besprechen der
Arbeitsauftrage

» Ca. zwei Stunden Hauslibung fuir die Er-
hebung der Versicherungen in der Familie
und die Online-Recherche auf themenspezi-
fischen Websites

« 50 Minuten - Zusammenfiihren der Ergeb-
nisse

Material:

« Arbeitsblatter ,,Sinnvoll versichert?*

Vorbereitung:

« Arbeitsblatter ,,Sinnvoll versichert?* ent-
sprechend der Schiilerzahl kopieren.

Ablauf:

1. Einheit:

« Die Lehrkraft teilt die Arbeitsblatter aus
und erklart das Anliegen und den Ablauf der
Aufgabenstellung.

= Als Hausiibung werden von den Schii-
lerlnnen die in der Familie vorhandenen
Privatversicherungen erfasst. Im Fall von
groBen Familienverbanden oder auch
sehr kleinen kann eine zu erfassende
Ober- bzw. Untergrenze definiert wer-
den.

= Aufbauend auf dieser Analyse nehmen
die Jugendlichen zwei weitere Versiche-
rungsarten: eine Haushaltsversicherung
und eine Lebensversicherung genauer
unter die Lupe. Fir diese Internetrecher-
che werden den Schiilerinnen hilfreiche
Links von themenspezifischen Websites
zur Verfugung gestellt.

= Anmerkung: Wenn der Fall eintritt, dass
keine Privatversicherungen im Familien-
verband vorhanden sind, dann kénnten
alternativ folgende Fragen zur Bearbei-
tung gestellt werden: Welche Versiche-
rungen wdren sinnvoll? Was spricht daftir,
diese abzuschliefien? Welche Risiken

wdren versichert? Was wiirde diese kos- l.

<

ten? etc.

= Tipp flir die Lehrkrdfte: Kompakte Hin-
tergrundinformation zum Thema Versi-
cherungen finden Sie unter
http://www.konsumentenfragen.at/ kon-
sumentenfragen/Mein Alltag/Themen/
Versicherungen/

. Einheit:

In der nachsten Einheit werden die Recher-
cheergebnisse zusammengefiihrt, wobei
der Fokus vor allem auf Folgendes gelegt
werden sollte:

= Welche Versicherungen wurden erfasst?

= Gibt es Versicherungen, die fast jede Fa-
milie hat? Was wird dafiir der Grund sein?

= Wurden Doppel- bzw. Mehrfachversiche-
rungen entdeckt?

= Liegt moglicherweise eine Unter- bzw.
Uberversicherung vor?

= Folgen moglicherweise Konsequenzen aus
der Versicherungsanalyse?

= Wie einfach, wie schwierig war das Ana-
lysieren der Vertrage?

= Was war das Interessanteste an der Ana-
lyse?

= Was sind wesentliche Unterschiede/Cha-
rakteristika/Besonderheiten bei kapi-
talbildenden Lebensversicherungen im
Vergleich zu anderen Versicherungspro-
dukten?

Lernziele / Anliegen:

« Praktisches Kennen lernen von Versiche-

rungsvertragen, Auseinandersetzung mit
den Vertragsinhalten und Uberpriifung auf
Relevanz

« Erlernen und Uben von fachspezifischen

Recherchen und Informationsbeschaffung

« Filtern von und Reduzieren auf wesentliche

Inhalte

« Transfer von Fachwissen auf personliche

Lebensbereiche

2

cheren Seite
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Versicherungsanalyse - Aufgabenstellungen

Aufgabe 1: Versicherungsanalyse Familie

« Erfassen Sie alle in Ihrer Familie vorhandenen Individualversicherungen nach den vorge-
gebenen Parametern des Arbeitsblatts ,,Sinnvoll versichert? - Versicherungsanalyse
Familie“.

Aufgabe 2: Detailanalyse Haushaltsversicherung & Lebensversicherungen

« Im néchsten Schritt erarbeiten Sie Detailanalysen zu folgenden Versicherungsarten:
= Haushaltsversicherung
= Lebensversicherung

» Verwenden Sie dazu den vorgegebenen Raster des Arbeitsblattes ,,Sinnvoll versichert?
- Detailanalyse“.

« Hier sind einige interessante & hilfreiche Links fiir die Recherche:

= www.konsumentenfragen.at
= www.konsument.at

= www. arbeiterkammer. at
= www. help.gv.at

= wWww.vvo.at
= www.durchblicker.at
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Sinnvoll versichert? - Detailanalyse

Ll ey

Wozu dient diese Versicherung?
Welche Risiken sind versichert?

Was genau ist versichert?

(Dinge, Ereignis,...)

Wer ist versichert?

Welche Leistungen werden durch
die Versicherung erbracht?

Welche Besonderheiten gibt es?
z.B. Geltungsbereiche, Sparform,...

Wie sieht es mit etwaigen Kiindi-
gungsfristen aus?

Was gibt es im Schadensfall zu
beachten (Obliegenheiten der
Versicherungsnehmerlnnen)?

An wen kann ich mich bei Versi-
cherungsfragen wenden?

Welche Quellen wurden fiir die
Recherche verwendet?
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Fallstudie ,,Corinnas Haushaltsversicherung*

Konsumentenfragen.at
LiAS ROHEUMEHTENMOEEL

Zeit:
« 50 Minuten

Material:

« 3¥<: Fallstudie ,,Corinnas Haushaltsversiche-
rung“

« IB: ,,Versicherungs-Lexikon* und ,,Haus-
haltsversicherung*

= Ergebnisse der Detailanalyse Haushaltsver-
sicherung der Schiilerlnnen

Vorbereitung:

» Lehrmittelblatt ,,Corinnas Haushaltsversi-
cherung” kopieren und fur die Gruppenar-
beit vorbereiten.

« Bei Bedarf die Informationsblatter ,Versi-
cherungs-Lexikon* und ,,Haushattsversiche-
rung” pro Team kopieren.

Ablauf:

« Die Lehrkraft liest den Fall von ,,Corinnas
Haushaltsversicherung® vor und beantwor-
tet etwaige Fragen dazu.

= Im Anschluss daran werden sieben Klein-
gruppen gebildet und jedes Team bekommt
ein Aufgabenkartchen.

« Anhand der Ergebnisse ihrer Haushaltsver-
sicherungs-Detailanalysen erarbeiten die
Gruppen jeweils einen konsumentenre-
levanten Aspekt zum Fall. Unterstiitzend
konnen den Schiilerinnen das ,,Versiche-
rungs-Lexikon“ und das Informationsblatt
»Haushaltsversicherung” gereicht werden.

» Folgende Aspekte stehen zur Diskussion:

= Wesen der Haushaltsversicherung

= Vertragsabschluss/Vertragsbedingung

= Rucktrittsrecht/Kiindigungsfristen

= Risikoerhohung/-minderung > Unter- und
Uberversicherung

= Obliegenheiten der Versicherungsneh-
merinnen

= Vorgehen im Schadensfall
= Interessante Tipps

» Die Ergebnisse der Gruppenarbeit werden
im Plenum vorgestellt und zu einem ge-
meinsamen Handout fir die ganze Klasse
zusammengefuhrt.
= Anmerkung: Sdmtliche Antworten auf die

Fragestellungen sind in den Informati-
onsbldttern ,,Versicherungs-Lexikon“ und
n»Haushaltsversicherung“ zu finden.

Lernziele / Anliegen:

« Transfer von bereits erworbenem Fachwis-
sen auf einen alltagsrelevanten Fall

« Vertiefende Auseinandersetzung mit konsu-
mentenrechtlichen Aspekten bei Versiche-
rungen

« Entwicklung von handlungsorientierten
Losungsansatzen

« Uben und Praktizieren von vernetztem
Denken

Anmerkungen:

Auf der sicheren Seite?
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Haushaltsversicherung 1
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Was ist das Grundprinzip dieser Ver-
sicherung?

Eine Haushaltsversicherung umfasst in der
Regel eine Kombination aus einer Sachversiche-
rung und einer privaten Haftpflichtversiche-
rung.

Sachversicherung

Die Sachversicherung deckt Schaden an allen
beweglichen Gegenstanden in den eigenen vier
Wanden ab. Sie bietet Ersatz, wenn versicherte
Gegenstande der Wohnung durch Feuer, Sturm,
Leitungswasser oder Einbruchdiebstahl be-
schadigt oder zerstort werden bzw. abhanden
kommen. Der Umfang der versicherten Gegen-
stande kann vertraglich erweitert werden z.B:
um eine Glasbruchversicherung oder eine Hoch-
wasserversicherung.

Welche Risiken sind versichert?
Biindelversicherung

Die Haushaltsversicherung ist eine sogenannte
Buindelversicherung und vereint in der Regel
folgende Versicherungssparten:

= Feuerversicherung: Diese deckt Schaden
durch Brand, direkten Blitzschlag, Ex-
plosion, Absturz eines Flugzeuges sowie
Folgeschaden durch RuB, Rauch und
Loschwasser. Sengschaden (z.B. durch Zi-
garettenglut) und indirekte Blitzschaden
sind jedoch nicht gedeckt.

= Sturmschadenversicherung: Diese deckt
Schaden und Folgeschaden, die durch
einen Sturm mit mehr als 60 km/h, durch
Hagel, Schneedruck, Felssturz, Stein-
schlag oder Erdrutsch verursacht wurden.

= Versicherung gegen Leitungswasser-
schaden: Diese deckt Schaden, wenn
Wasser aus Zu- oder Ableitungsrohren
bzw. aus Zentratheizungsanlagen das
Inventar beschadigt. Schaden, die durch
Reinigungs-, Grund- oder Hochwasser
entstehen, sind nicht gedeckt. Auch
iiberlaufende Badewannen und zerbor-

stene Aquarien sind davon ausgenommen.

= Einbruchdiebstahlversicherung: Hier
sind Schaden durch Einbruchdiebstahl
und durch Beraubung gedeckt. Ein-
bruchdiebstahl liegt dann vor, wenn in
verschlossene oder versperrte Raumlich-
keiten gewaltsam eingedrungen wird.
Bei Wertgegenstanden ist die maximale
Entschadigungshohe von der Art und
Sicherheit der Aufbewahrung abhangig.
Deshalb unbedingt die Verwahrungsvor-
schriften der Versicherungen berlicksich-
tigen. Vandalismus-Schaden sind meist
nicht gedeckt, auBier sie sind im Vertrag
ausdriicklich erwahnt.

= Glasbruchversicherung: Hier ist der
Glasbruch von Flachglasern, wie Tiir- und
Fensterscheiben, Spiegel, Bilder- und
Mobelverglasungen, bis zu 5 m? GréBe
gedeckt. Ausgenommen sind jedoch
Glasgeschirr, Beleuchtungskorper oder
Brillenglaser, sowie Schaden durch Zer-
kratzen oder Absplittern. Wichtig! Die
Glasbruchversicherung macht einen sehr
hohen Teil der Gesamtpramie aus. Daher
ist zu Uberlegen, ob es nicht wesentlich
glinstiger kommt, diese wegzulassen und
allfallige Schaden selbst zu bezahlen.

Private Haftpflichtversicherung

Die Privathaftversicherung iibernimmt Schaden,
welche die versicherte Person als Privatperson
Dritten leicht fahrlassig zufiigt, wie z.B: als
Radfahrerin.

Was ist versichert?

Bei der Sachversicherung ist der gesamte Haus-
rat der in der Polizze angegebenen Wohnung
gedeckt. Dazu gehoren die Einrichtungsgegen-
stande, wie z.B. Mobel, Haushaltsmaschinen,
Computer samt Zubehor, etc. und alles, was
zum Gebrauch dient und fiir den Verbrauch be-
stimmt ist. Weiters sind Bargeld, Wertpapiere,
Schmuck, Briefmarken und Minzsammlungen
bis zu einen bestimmten Wert versichert.
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Die Ermittlung der Versicherungssumme kann
entweder durch eine genaue Wertfeststellung
des Inventars oder pauschal nach der GroRe
der Wohnung und nach Ausstattungskategorien
erfolgen.

Risikoerhohung/Risikominderung

Wenn sich das zu versichernde Risiko wahrend
der Laufzeit jedoch vergroBert, z.B. durch den
Kauf von neuen Mabeln, Geraten, Teppichen,
etc., muss das dem Versicherer gemeldet und
die Polizze aktualisiert werden. Ansonsten kann
es passieren, dass es zu einer Unterversiche-
rung kommt, was heift, dass die vereinbarte
Versicherungssumme niedriger als der tatsach-
liche Wert der versicherten Gegenstande ist.
Im Schadensfall wird dann jedoch hochstens bis
zur vereinbarten Versicherungssumme bezahlt.

Auch wenn das Gegenteil eintrifft, also eine
Risikominderung durch z.B. das Verlagern von
Wertgegenstanden von zuhause in ein Bank-
schlieBfach, sollte dieser Umstand im eigenen
Interesse der Versicherung angezeigt werden,
um eine etwaige Pramienreduktion einzufor-
dern.

Die Privathaftpflichtversicherung deckt
Schadenersatzanspriiche, die gegen die Ver-
sicherten als Privatpersonen als Wohnungs-,
Haus- oder Grundstiicksinhaberin, als Ama-
teursportlerin, Radfahrerin, FuBgangerin und
BeniitzerIn offentlicher Verkehrsmittel oder
als Kleintierhalterln geltend gemacht werden,
wenn diese nur leicht fahrlassig gehandelt
haben.

Wer ist versichert?

Neben dem Eigentum der Versicherungsneh-
merlnnen ist jenes der Ehepartnerin/des
Ehepartners (bzw. Lebensgefabrtin) und der
Kinder, die im selben Haushalt leben, bei einer
Haushaltsversicherung mitversichert.

Bei der Privathaftpflichtversicherung erstre-
cken sich die Schadenersatzverpflichtungen auf
die der Ehepartnerin/des Ehepartners (bzw.
Lebensgefahrtin) sowie auf die Kinder.

Welche Besonderheiten gibt es?

Bei der Haushaltsversicherung ist nicht nur der V
Wohnungsinhalt der in der Polizze genannten
Wohnung versichert, sondern auch jener in
anderen Raumen, wie z.B.

= in Abstellraumen, in Kellern, auf Dach-
boden: Hier handelt es sich vor allem
um sogenannten Bodenkram, Fahrra-
der, Kfz-Zubehor, Reifen, Kiihltruhen,
Waschmaschinen,etc.

= auf Grundstiicken: Dazu werden Kinder-
wagen, Gartengerate und -mdbel, Wa- .
sche, etc. gezahlt.

1eren Seite?

ici

= bei einem Umzug: Der Wohnungsinhalt ist *
wahrend eines Umzugs innerhalb Oster-
reichs versichert. Der Wohnungswechsel
muss der Versicherung umgehend gemel-
det werden. Es besteht die Moglichkeit,
die Versicherung an die neue Adresse
mitzunehmen.

Auf der s

= auf Reisen: Diese sogenannte AuBen-
versicherung erstreckt sich meist auf
Europa im geografischen Sinn und die
Mittelmeeranrainerstaaten. Bis zu einem
bestimmten Prozentsatz der Versiche-
rungssumme bzw. Haftungsobergrenze fiir
Wertsachen sind auch Sachen in Raumen
von anderen Gebauden versichert, aber
nur fur langstens sechs Monate. Ach-
tung! Gilt nicht fur weitere Wohnsitze,
Wochenend- und Schrebergartenhduser,
Bade-, Jagd- und Schihitten.

Welche Leistungen werden durch
die Versicherung erbracht?

Bei der Haushaltsversicherung ist der Woh-
nungsinhalt grundsatzlich zum Neuwert (=Wie-
derbeschaffungswert) versichert. Das ist jener
Wert (bzw. Preis), der notwendig ware, um

ein vergleichbares Produkt wie das versicher-
te wiederzubeschaffen. Allerdings muss das
versicherte Produkt noch mindestens 40 % des
Neuwertes wert sein, da sonst nur der Zeitwert
ersetzt wird.
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Haushaltsversicherung 3

Der Zeitwert ist der Wert einer Sache zu einem
bestimmten Zeitpunkt, wie z.B. dem Datum
des Schadeneintritts. Als Rechengrofe wird die
Amortisationdauer des jeweiligen Gegenstan-
des zugrunde gelegt, die die Entwertung durch
Alter, Abnitzung, technischen Fortschritt und
Ahnliches iiber die Zeit miteinbezieht.

Ein Beispiel: Ein Herd mit Ceranfeld wurde
vor sieben Jahren zum Preis von € 1.000,- an-
geschafft. Heute kostet ein vergleichbares
Produkt ca. € 1.200,-- (= Neuwert/Wiederbe-
schaffungswert). Es wird von einer Amortisati-
onsdauer von 10 Jahren ausgegangen, sprich:
der Zeitwert des Herdes betragt nunmehr

30 % = € 300,-. Im Schadensfall (Bruch des Ce-
ranfeldes) wiirde die Versicherung den Zeitwert
von € 300,-- ersetzen, da der versicherte Herd
nur mehr 25 % des Neuwertes ausmacht.

Was gibt es bei einem Schadensfall
zu beachten = Obliegenheiten?

Neben dem piinktlichen Zahlen der Pramie sind
die Versicherungsnehmerlnnen verpflichtet,
alle MaBnahmen zu setzen, keinen Schaden
entstehen zu lassen, wie z.B. die Eingangstiire
versperren, Fenster- und Balkontiiren schlie-
Ren, Wasch- und Spulmaschinen nicht unbeauf-
sichtigt lassen, etc. Diese Obliegenheiten sind
einerseits gesetzlich und andererseits genau in
den Vertragsbedingungen angefihrt und mus-
sen eingehalten werden.

Im Schadensfall muss fur die Minderung und
eine Abwendung von weiteren Schaden gesorgt
werden, wie z.B. Hauptwasserhahn abdrehen,
Kreditkarte sperren lassen oder die Feuerwehr
rufen. Wenn es die Situation erfordert, muss
die Polizei gerufen und/oder eine behordliche
Anzeige (z.B. bei einem Einbruchdiebstahl)
erstattet werden. Weiters muss der Schaden
sofort der Versicherung gemeldet und alle re-
levanten Informationen zur Verfugung gestellt
werden. Zu empfehlen ist, die entstandenen
Schaden zu fotografieren und zu dokumentie-
ren und eine detailreiche schriftliche Schadens-
meldung (was wann genau wo und wie passiert

ist) an den Versicherer zu schicken.

Die Verletzung der Obliegenheiten kann zu
einem teilweisen oder vollstandigen Verlust des
Versicherungsschutzes fiihren. Der Versicherer
bleibt leistungsfrei.

Interessante Tipps:

= Filhren Sie immer einen Versicherungs-
vergleich durch. Abgesehen von der
Pramienhohe sollte auf etwaige Selbst-
behalte, Ausnahmebestimmungen und
Haftungsobergrenzen geachtet werden.

= Wenn Wertgegenstande und -papiere in
einem Safe deponiert werden, gelten
hohere Wertgrenzen. Achtung! Die Be-
schaffenheit des Safes muss den Versi-
cherungsbedingungen entsprechen.

= Wenn bei einem Schadensfall klar ist,
dass man grundsatzlich Anspruch auf eine
Versicherungsleistung hat, aber die ge-
naue Hohe noch nicht feststeht, konnen
Sie einen Teil der Versicherungssumme
als Akontozahlung verlangen.

= Wenn Sie zu einem neuen Versicherer
wechseln mochten, jedoch in einem
Langzeitvertrag mit Treuerabatt ste-
cken, kann es bei der Kiindigung zu einer
Dauerrabattriickforderung kommen. Hier
ist zu empfehlen, den neuen Versicherer
auf die Ubernahme der Forderung an-
zusprechen. Meist wird diese zur Ganze
oder zumindest teilweise von der neuen
Versicherung iibernommen.

= Die Pramie jahrlich statt vierteljahrlich
bzw. monatlich zu zahlen, ist die ein-
fachste Einsparungsmoglichkeit.

= Ein regelmafiger Polizzen-Check kann
Mehrfachversicherungen, Unter- und
Uberversicherungen zum Vorschein
bringen. Das Konsumentenportal www.
konsumentenfragen.at bietet hilfreiche
Informationen und eine Kontaktliste mit
Verbraucherschutzorganisationen an, die
bei Problemen Hilfestellungen leisten
konnen.

Auf der sicheren Seite? 4,4
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Fallstudie ,,Corinnas Haushaltsversicherung*

Corinna ist 24 Jahre alt, hat ihr Studium als Wirtschaftspada-
gogin abgeschlossen und arbeitet seit Herbst bei einer Import/
Export Firma im Controlling.

Da sie nun uber ein regelmaliges Einkommen verfiigt, ist sie

von zuhause ausgezogen. |hr Wohnung ist 57 m? grof und hat ein
Wohnzimmer, ein Schlafzimmer und eine gemiitliche Wohnkiiche.
Corinna ist fertig Ubersiedelt und ihre Eltern empfehien ihr, eine
Haushaltsversicherung abzuschliefen.

Gruppe 1: Was ist eine Haushaltsversicherung?

Stellen Sie sich vor, Sie sind eine Versicherungsagentin/ein Versicherungsagent und miissen
Corinna in finf Minuten ,,kurz und biindig* die wichtigsten Eckpunkte/Vorteile einer Haushalts-
versicherung erkldren:

= Was ist ihr Wesen?

= Welche Risiken werden versichert?
= Was und wer lst vers:chert7

Gruppe 2: Vertragsabschluss und Vertragsbedingungen

Corinna hat bei ihrer Versicherungsagentin Frau Simser einen Antrag flir eine Haushaltsversiche-
rung unterzeichnet. Frau Simser hat nur wenig Zeit und verspricht, ihr eine Kopie des Antrags 5
und die Versicherungsbedingungen zukommen zu lassen. Corinna wartet, bekommt jedoch nichts:
zugesandt. Nach drei Wochen kommt dann die Polizze per Post, jedoch mit abgednderten Inhal-
. ten und das ohne jeglichen Hinweis! Corinna ist verdrgert.
. = Was hat die Versicherungsagentin bei der Antragstellung verabsdumt und welche Pflichten
hat sie verletzt? Welches Recht steht Corinna dadurch zu?

= Konnen Abweichungen vom Antrag durch den Versicherer einfach vorgenommen werden?
Wie kann Corinna darauf reagieren?

Aa,uf der sicheren Seite? 4,4

Gruppe 3: Riicktrittsrechte

Frau Simser, Corinnas Versicherungsagentin, hat Corinna eine Haushaltsversicherung und zusdtz-
lich eine Lebensversicherung vermittelt. Eigentlich hatte Corinna Frau Simser nur wegen einer
Haushaltsversicherung kontaktiert. Am nédchsten Morgen ruft Corinna Frau Simser an und teilt
ihr mit, dass sie vom Antrag der Lebensversicherung zurlicktreten mdchte.

= st das in Corinnas Fall moglich?

= Welche weiteren Griinde gibt es, die einen Rlicktritt von einem Versicherungsantrag recht- :
fertlgen wiirden?

Gruppe 4: Risikoerhohung/Unterversicherung

Corinna lebt seit einem Jahr in ihrer Wohnung. Von ihrer Grofimutter bekommt sie zum 25.
Geburtstag den wertvollen Familienschmuck im Wert von Euro 12.000,-- geschenkt. Sie bewahrt
ihn in ihrer Kommode im Schlafzimmer auf.

= Was wdren sinnvolle néchste Schritte in Bezug auf die Haushaltsversicherung?

= Was kann passieren, wenn eine Unterversicherung bzw. eine Uberversicherung vorliegt?
= Was kénnen Risiko erhéhende und was Risiko mindernde Umstdnde bzw. Mafinahmen sein?
= Was ist zu tun, wenn eine Unter- bzw. Uberversicherung vorliegt?

CopyrighL: Alle Rechle vorbehalten, Die verwendeten Tewte, Bilder und Grafiken, sowic das Lay Himaianieni
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Fallstudie ,,Corinnas Haushaltsversicherung*

Gruppe 5: Obliegenheiten der Versicherungsnehmerinnen

Corinna hat sich einen lang ersehnten Traum erflillt und den zwei Jahre alten Norfolk-Terrier
»Charly* aus dem Tierheim geholt. Nun (berlegt sie als Tierhalterin eine Hundehaftpflichtver-
sicherung abzuschliefien, die gerechtfertigte Schadenersatzanspriiche Dritter (Sach- und Perso-
nenschdden) ihr gegentiiber befriedigt. Ihre Versicherungsagentin Frau Simser ldsst Corinna ein
diesbeztigliches Versicherungangebot zukommen, in dem sie immer wieder von Obliegenheiten
- der Versicherungsnehmerin liest.
= Was bedeutet der Begriff Obliegenheit und wo sind diese Obliegenheiten festgehalten?

= Welche Obliegenheiten haben Versicherungsnehmerinnen generell?

= Welche speziellen Obliegenheiten kénnte Corinna moglicherweise in Bezug auf die Hund-
haftpflichtversicherung haben?

= Welche Verbindung konnte es zwischen einer Hundehaftpflicht- und einer Haushaltsversi-
cherung geben?

o<

Corinna schaltet am Abend die Waschmaschine ein und setzt sich zum Fernseher. Nach einer i
Weile kommt ihr etwas eigenartig vor und da sieht sie schon das Wasser ins Wohnzimmer rinnen.:

- Der Wasserschlauch ist geplatzt und die Seifenlauge ist iiberall! Sie reagiert schnell, lauft zum
Hauptwasserhahn, dreht ihn zu. .... Entgeistert steht sie im knocheltiefen Wasser. ,Ein Fall fiir
die Haushaltsversicherung!“, denkt sie. :
= Ist Corinna richtig vorgegangen? Wenn ja, warum? Wenn nein, warum nicht?

Auf der sicheren Seite? 4,4

= Was widren nun die ndchsten Schritte, die Corinna setzen sollte/muss, damit der Scha-
densfall richtig abgewickelt wird und es zu einer Schadensdeckung durch die Versicherung

a< Gruppe 7: Kiindigung und unterstiitzende Organisationen

- Corinna wohnt seit drei Jahren in ihrer Wohnung. Vor zwei Jahren hat sie sich in Florian verliebﬁ
i und zieht nun ndchsten Monat zu ihm. Florians Wohnung ist viel gréfier und noch dazu billiger.
- Jetzt fallt ihr ein, dass sie noch die Haushaltsversicherung kiindigen muss.
= Wie sollte Corinna in diesem Fall vorgehen? Welche Fristen muss Corinna beachten und
einhalten?

= Wo kann sie sich diesbeziiglich erkundigen?

= Konnte sie ihre bestehende Versicherung auf die ndchste Wohnung ibertragen lassen? Wie
miisste sie vorgehen und was miisste alles angepasst werden?

Gruppe 8: Interessante Tipps

Corinna hat bis dato wenig bis gar nichts mit Versicherungen zu tun gehabt. Das wurde immer
von ihren Eltern libernommen.
= Welche interessanten und wichtigen Tipps kénnen Sie Corinna in Bezug auf Versicherungen
geben?

= Beginnen Sie bei der Suche nach einer passenden Versicherung und enden Sie bei der Kiindi-
gung bzw. beim Wechsel zu einem anderen Versicherungsunternehmen.

Copyright: Alie Rechte vorbehallen, Die verwendelen Texle, Bilder und Grafiken, sowic das Lay.
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,Financial Education®

UNTERRICHTSMATERIALIEN FUR:
GEOGRAPHIE & WIRTSCHAFTSKUNDE (AHS)

ALLGEMEINE INFORMATIONEN

Geographie & Wirtschaftskunde:
FACH & SCHULSTUFE 11. Schulstufe (7. Klasse/Oberstufe)
UNTERRICHTSEINHEITEN 2 zu je 50 Minuten
THEMENGEBIET hohn/Gehalt

Lohnsteuer; Sozialversicherung; Rente

- Erkennen, dass in der Wirtschaft unterschiedliche Interes-
sen aufeinander treffen und dass die Methoden des Inte-
LEHRPLANBEZUG resgenausgleichs einem Wandel unterworfen sind

- Die Besonderheiten der Osterreichischen Wirtschafts- und
Sozialpolitik erfassen

- Die SchiilerInnen sollen ...

den Unterschied zwischen Lohn und Gehalt erklaren
kdnnen (N2)

den Unterschied zwischen Brutto- und Nettolohn/-gehalt
erklaren kénnen (N2)

ANGESTREBTE KOMPETENZEN' Lohn- oder Gehaltsbestandteile und -abzlige aufzahlen
(N1) und erklaren kénnen (N2)

relevante Begtriffe zum Thema ,Lohn/Gehalt" erldutern
kdnnen, wie zB Rente, Steuerklasse (N2)

die Sozialversicherung in ihren Grundziigen erklaren
kénnen (N2)

Team- und Kommunikationsfahigkeit (Gruppenarbeit); An Re-

FACHERUBERGREIFENDE cherchekompetenz (Hausiibung); Analysekompetenz (Film);
KOMPETENZEN Handlungskompetenz als zukiinftige/r MitarbeiterIn in einem
Unternehmen

Mathematik: Berechnung des Lohns/Gehalts; Deutsch:

= Textanalyse, zB Arbeitsvertrag, Lohn- oder Gehaltszettel; Ge-
BEZUG ZU ANDEREN FACHERN schichte: Sozialpartnerschaften, Pensionssystem; Philoso-

phie: fair pay

VORGELAGERTE INHALTE Deutsch: Textkompetenz (Techniken der raschen und zielge-
————— richteten Informationsentnahme anwenden) = relevant fir die
DERSELBEN SCHULSTUFE

Informationsentnahme aus dem Film, der gezeigt werden soll

! Angabe des Kompetenzniveaus (N) von 1 bis 3, wobei 1=erinnern, 2=verstehen, 3=Bearbeiten von Problemen
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10°

Mona zahit Steuern
Der/Die LehrerIn zeigt den Film online.

Film
(planet schule)

40'

Mona zahlt Steuern

Die SchilerInnen sollen gemeinsam (zB in 2er Teams) Fragen zum
Film beantworten, die sich mit dem Thema Lohn/Gehalt befassen.
Als Unterrichtsmethodik zur Besprechung der Fragen und Antwor-
ten soll die Diskussion in der Klassengemeinschaft ange-
strebt werden. Jedes Team soll eine Frage beantworten; die ande-
ren SchilerInnen diskutieren das Ergebnis.

Als Hausiibung sollen die SchiilerInnen bis zur nachsten Einheit
die folgenden Begriffe recherchieren:

Lohnsteuer
Sozialversicherung
Steuerklasse

Rente/Pension

Arbeitsblatt 1:
Spickzettel
(planet schule)

Mona zahlt Steuern

Zu Beginn sollen die Begriffe der Hausiibung besprochen werden.

Dazu soll der/die LehrerIn ein Mindmap auf der Tafel/dem Flip-

chart vorbereiten. Jede/r SchiilerIn soll zu zumindest 2 Begriffen Arbeitsblatt 2:

ein Stichwort hinzufiigen. Jeder Begriff wird von dem/der LehrerIn L )

- . . . . ohnabgaben

35 erklart. Die Fragen von Arbeltsl?IatF 2 sollen gemeinsam in der (planet schule)

Klasse beantwortet werden. Sie dienen dem inhaltlichen Ablauf Lohn- oder

dieser Einheit. Basis hierfiir ist der Film aus der letzten Einheit so- Gehaltszettel

wie die Hauslibung. Zusatzlich soll der/die Lehrerin einen Lohn-

oder Gehaltszettel zeigen und die einzelnen Positionen auf die-

sem besprechen (= die Berechnung von Lohn oder Gehalt soll im

Unterrichtsfach Mathematik durchgefiihrt werden = Frage Nr. 7).

Mona zahlt Steuern Arbeitsblatt 4:
i5 Die SchiilerInnen lésen selbststédndig beide Ratsel. Der/Die Leh- | Kreuzwort- und

rerIn soll die richtigen Lésungen am Ende der Stunde auf die Tafel | Suchrétsel

schreiben. (planet schule)

Seite 2
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,Financial Education®

UNTERRICHTSMATERIALIEN FUR:
GEOGRAPHIE & WIRTSCHAFTSKUNDE (AHS)

ALLGEMEINE INFORMATIONEN

Geographie & Wirtschaftskunde:
FACH & SCHULSTUFE 12. Schulstufe (8. Klasse/Oberstufe)
UNTERRICHTSEINHEITEN 4 zu je 50 Minuten

Finanzmarkt & Vermégensanlage
THEMENGEBIET Entwicklung und Funktionen des Finanzmarktes; einfache

Anlageprodukte; Risikoklassen; Schutzmechanismen

- Die internationalen Geldstréme analysieren und ihre Be-

deutung fir die unterschiedliche Entwicklung von Regionen
LEHRPLANBEZUG erfassen

- Wichtige Anlageformen nach Risiko and Chancen bewerten

- Die SchiilerInnen sollen ...
die Grundfunktion des Finanzmarktes erklaren konnen (N2)

die Struktur einfacher Anlageprodukte erklaren
kénnen (N2)

VermittlerInnen von Anlageprodukte unterscheiden

kénnen (N2)
ANGESTREBTE KOMPETENZEN! o , ,
die Risiken des Finanzmarktes auf das Leben reflektieren

kénnen (N2)
Anlageprodukte in Risikoklassen einteilen kdnnen (N3)
Schutzmechanismen fiir AnlegerInnen nennen kénnen (N1)

Folgen aus verlustreichen Vermdgensanlagen ableiten
kénnen (N3)

FKCHERUBERGREIFENDE Team- und Kommunikationsfahigkeit (Gruppenarbeit; Anlage-
gesprach); Prasentationsfahigkeit; Recherchekompetenz;
KOMPETENZEN

Handlungskompetenz als zukiinftige/r Bankkunde/Bankkundin

Mathematik: Stochastik; Deutsch: Textanalyse, zB Informa-

m tionsblatt zu einer Anleihe; Fremdsprache Englisch: Financi-
BEZUG ZU ANDEREN FACHERN al Crisis; Philosophie: Ethik am Finanzmarkt/ethische Invest-

ments; Psychologie: Verkaufstricks der Banken

VORGELAGERTE INHALTE
DERSELBEN SCHULSTUFE

keine

! Angabe des Kompetenzniveaus (N) von 1 bis 3, wobei 1=erinnern, 2=verstehen, 3=Bearbeiten von Problemen
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Unterrichtsblock (UB):

Konsumentenfragen.at
.

UB Nr. 4.5

Name des UB:

Finanzmarkt und Yermogensanlage

Hauptzielsetzung des UB:

» Reflexion des Einflusses und der allgemeinen
Risiken, die der Finanzmarkt auf das Leben der
Schiilerinnen hat

« Wesentliche Entwicklungen und Grundfunkti-
onen des Finanzmarktes kennen lernen

o Grundstruktur von Anlageprodukten erklaren
kénnen

» Anlageprodukte in Risikoklassen einteilen
konnen

« Kennenlernen wesentlicher Schutzmechanis-
men fir Anlegerinnen

« Kennenlernen verschiedener Arten von Anla-
gevermittlerinnen und der von ihnen vermit-
telten Produkte

+» Auseinandersetzung mit den Folgen verlustrei-
cher Vermdgensanlage

Moglicher Bezug in/zu folgenden

+ Religion/Ethik
» Wirtschaft
« Kommunikation/Projektarbeit/Soziales Lernen

Unterrichtsfachern: » Geschichte und Sozialkunde
- Politische Bildung
¢ Recht
4 UE je 50 Minuten plus 30 Minuten Hausiibung
Variante zur Weiterarbeit:
Dauer:

= Analyse konkreter Anlageprodukte

= Uberpriifen lassen der Analyse iiber
www. konsumentenfragen.at

Hintergrundinfos fur Lehrkrafte:

LB: Finanzmarkt: Entwicklung und Funktionen
IB: Finanzmarkt und Vermogensanlage

Ubergange zu anderen UB:

UB 2.2 Autofinanzierung und Mobilitatsmix

UB 5.5 Was kostet das Leben - Budgetpuzzle fiir
Haushalte

UB 5.4 Brennpunkt Wohnen

UB 4.4 Auf der sicheren Seite?

Copyright: Alle Rechte vorbehalien Die verwendeten Texle, Bilder und Grafiken, sowie das Lay.
out dieser Seiten unterliegen wellweitem Urheberrecht. Die unerlaubte Verwendung, Repraduk-
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é Konsumentenfragen.at
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Links und Material zum UB:

1. Broschiiren des Bundesministeriums fiir
Arbeit, Soziales und Konsumentenschutz zum
Thema Vermogensanlage: Trau, schau, wem

- wohin mit dem Geld?

« Anlageberatung auf dem Priifstand

» Anlagevermittlerinnen auf dem Priifstand
» Anlageprodukte auf dem Priifstand
https://broschuerenservice.bmask.gv.at

2. Links:

Konsumentenportal des Bundesministeriums
fiir Arbeit, Soziales und Konsumentenschutz:
www. konsumentenfragen.at > einschlagige Infor-
mationen zum Thema im Bereich der Websites
»Mein Alltag” und ,,Mein Geld“

Verbraucherinformationen der osterreichischen
Finanzmarktaufsicht:
http://www.fma.gv.at/de/verbraucher.html

Verein fiir Konsumenteninformation:
Einschlagige Artikel, u.a. Tests von konkreten
Finanzprodukten und von Produktarten

http: //www.konsument.at

Informationen zum Verbraucherrecht
http://www.verbraucherrecht.at

Register der Versicherungsvermittler:
http://versicherungsvermittlerregister.btz.gv.at

institut fiir finanzdienstleistungen e.V. (iff):
Forschung und Beratung im Bereich nachhaltiger
Finanzdienstleistungen
http://www.iff-hamburg.de

3. Glossare:
Osterreichische Nationalbank;
http://www.oenb.at/de/glossar/glossar_alles.jisp

Wiener Borse:
http://www.wienerborse.at/beginner/lexicon/

Finanzmarkt und Vermoégensaniage 4,5
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Finanzmarkt und Vermoégensanlage 4.5

30° 1. Finanzmarkt: Einfluss, Grundfunktionen LB: Finanzmarkt:
und Entwicklung Entwicklung und Funk-
tionen
Ausgehend von den personlichen Erfahrungen der Schiiler-
Innen wird der Einfluss des Finanzmarktes auf ihr Alltags- MB: Finanzmarkt: Ein-
leben reflektiert. AnschlieBend lernen sie die Grundfunkt- fluss, Grundfunktionen
jonen und die Entwicklung des Finanzmarktes kennen. und Entwicklung
© Zum Einstieg wird der Einfluss des Finanzmarktes im Foliensatz: Finanz-
Plenum diskutiert. Grundfunktionen und Entwicklung markt: Entwicklung und
werden von der Lehrkraft mithilfe eines Foliensatzes Funktionen
prasentiert.
20" | 2. Anlageprodukte - Recherche MB: Anlageprodukte
- Recherche
Die Schiilerlnnen beschreiben typische Anlagepro-
dukte und machen sich mit den Anlagekriterien Risiko, . IB: Finanzmarkt und
_ Ertragschance und Verfiigbarkeit vertraut. Dabei lernen Vermdgensanlage
~ sie wesentliche Schutzmechanismen fiir Anlegerinnen
kennen. AB: Beschreibung eines
Anlageprodukts 1 und 2
© Die Schiilerlnnen erhalten eines von zwolf Anlagepro-
dukten aus den Bereichen Sparprodukte, Wertpapiere
und Versicherungen. In Gruppen werden die Charakteris-
tika des Produkts erarbeitet und auf einem Arbeitsblatt
festgehalten.
Ende der ersten Einheit
30" 3. Hausiibung

© Die Recherche wird als Hausiibung fertiggestellt. Das
Ergebnis wird flir eine kurze Prasentation vor den Mit-
schilerinnen vorbereitet.
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50" = 4. Anlageprodukte - Prasentation . MB: Anlageprodukte
. - Prasentation
Die Charakteristika der zwolf typischen Anlageprodukte
werden von den Schiilerlnnen erklirt und eine Reihung nach | LM: Risiko-/Ertrags-
Risiko bzw. Ertrag vorgenommen. Damit wird der Zusam- strahl
menhang zwischen der Chance auf einen hohen Ertrag und
einem hohen Risiko ins Bewusstsein geruckt.

© Jedes der beschriebenen Anlageprodukte wird mittels
der vorbereiteten Prasentation im Plenum vorgestellt.
Mit Hilfe von Moderationskarten wird auf einem Risiko-
/Ertragsstrahl eine Reihung der Produkte nach Ertrag und |
Risiko erstellt. :

Finanzmarkt und Vermoégensanlage 4.5

Ende der zweiten Einheit / Pause

15" ~ MB: Welche Produkte

5. Welche Produkte werden von wem werden von wem ver-
vermittelt? mittelt?
IB: Finanzmarkt und
Die Schillerlnnen lernen verschiedene Typen von Anlagever- Vermogensanlage
mittlerinnen und deren Produksortiment kennen. i AB: Welche Produkte
werden von wem ver-
© Die in der vorhergehenden Stunde vorgestellten Anlage- mittelt?
produkte werden auf einem Arbeitsblatt verschiedenen LB: Welche Produkte  Zg
Typen von Vermittlerlnnen zugeordnet. werden von wem ver-

mittelt - Losungen

35" 6. Vorbereitung auf ein Gesprach zur MB: Vorbereitung auf
Anlageberatung ein Gesprach zur Anla-
geberatung
Fiir drei vorgegebene Lebenssituationen erarbeiten die
Schiilerinnen ein Anlegerprofil, das als Grundlage fiir 3<: Vorbereitung auf ein
ein Gesprach zur Anlageberatung dienen kann. Gesprach zur Anlagebe-
ratung
© In Gruppen wird jeweils eine von drei vorgegebenen AB: Vorbereitung auf ein
Lebenssituationen bearbeitet. Mit Hilfe einer Checklis- Gesprach zur Anlagebe-
te wird ein Anlegerprofil erstellt. Das Ergebnis wird im ratung
Klassenraum prasentiert: Mit Sesseln wird das ,,magische
Dreieck zur Vermogensanlage” markiert. In diesem IB: Finanzmarkt und

miissen die Schiilerinnen das von ihnen erstellte Anleger- ~ Vermogensanlage
profil zwischen den drei Aspekten Sicherheit, Ertrag und
Verfiigbarkeit einordnen.

Ende der dritten Einheit / Pause
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50" 7. Vermdogensanlage: Verluste als Folge - MB: Vermdgensanlage:

Verluste als Folge

Die Schiilerlnnen erkennen, welche Folgen eine verlustrei-
che Vermdgensanlage haben kann, und erarbeiten mogliche =~ <: Vermdgensanlage:
Alternativen. Verluste als Folge

© Zu den drei bereits bearbeiteten Lebenssituationen er-
halten die Schiilerlnnen Fortfiihrungen der Geschichten,
in denen Verluste der Vermogensanlage vorgegeben
werden. Jede Gruppe setzt sich mit den moglichen
Auswirkungen der verlustreichen Anlage auf die jewei-
ligen Personen auseinander und prasentiert diese im
Plenum. Nach jeder Prasentation ist das Plenum gefor-
dert, sinnvolle Atternativen (z.B. Investition in Bildungs-
mafBnahmen, etc.) zur vorgestellten Vermogensanlage
zu entwickeln. Abschliefend werden die Risiken einer
Vermogensanlage am Finanzmarkt reflektiert und zusam-
mengefasst.

Moglichkeit zur Weiterarbeit

Im Anschluss bietet es sich an, konkrete Anlageprodukte,

die am Markt verfiigbar sind, zu analysieren. Dazu konnen
die Arbeitsblatter ,,Beschreibung eines Anlageproduktes 1

und 2 geniitzt werden.

Uber das Portal www.konsumentenfragen.at gibt es beim
Bundesministerium fur Arbeit, Soziales und Konsumenten-
schutz die Moglichkeit, die Analyse eines konkreten Pro-
dukts (Charakteristika, Risiko, Ertrag, Liquiditat) uberpru-
fen zu lassen. Schicken Sie dazu lhre Analyse des Produkts
und allfallige weitere Unterlagen mit Hilfe des folgenden
Kontaktformulars: http://bmsk2.cms.apa.at/konsumenten-
fragen/Startseite/Kontakt/
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Finanzmarkt -

Entwicklung und Funktionen

Wie Finanzmarkte unser Leben be-
einflussen

Der Einfluss der Kapitalmarkte hat global und
in Osterreich in den letzten Jahrzehnten enorm
an Bedeutung gewonnen,

In vielen Medien wurden Borsenachrichten zu

Die Entwicklung der Finanzmarkte
seit 1945

Die heute bekannte Form der Finanzmarkte
gibt es erst seit den 1970er Jahren. Davor
(1944 -1973) gab es starkere Regulierungen.
So gab es z.B. am Wahrungsmarkt ein System

einem fixen Bestandteil. Dabei standen hiu- fixer Wechselkurse zwischen dem US-Dollar und [
fig hohe Gewinn- bzw. Renditeversprechen vielen anderen Wahrungen. Dieses System wur- (4]
im Zentrum bzw. wurde vielfach tber , Sie- de von den Siegermachten des Zweiten Welt- (73]
gergeschichten® berichtet. Die ,Verliererge- krieges auf der Konferenz von Bretton-Woods c
schichten“ und die mit einer Veranlagung am vereinbart. Das Ziel war die Erleichterung des 8)
Finanzmarkt verbundenen Risiken traten erst internationalen Handels durch eine Stabilisie- b
2007 mit der beginnenden Krise in den Vor- rung der internationalen Finanzmarkte. Die da- 'o
dergrund. Viele 6sterreichische Anlegerinnen mit verbundenen Regulierungen und Kontrollen §
mussten hohe Verluste hinnehmen, fiir viele wurden ab den 1970er Jahren nach und nach Q
Kreditnehmerlnnen wurden z.B. Wahrungsri- aufgehoben. Diese Liberalisierung und Deregu- >
siken schlagend. Dazu kamen negative Einfliisse  lierung der Finanzmarkte fiihrte in Verbindung S
der Finanzmirkte auf die Realwirtschaft, wie mit dem Fortschritt der Informations- und Kom- :
z.B. Auftragseinbriiche in der Industrie und ge- munikationstechnologien zu Globalisierung und =
fihrdete Arbeitsplatze sowie die Sorge um die enormem Wachstum der Finanzmarkte. b
Sicherheit der Pensionsvorsorge. X
Funktionen der Finanzmarkte 8

Finanzmarkt - was ist das? Finanzmarkte setzen sich aus dem Kreditmarkt, E
Finanzmarkt ist ein Oberbegriff fir alle Markte, = dem Wertpapiermarkt und dem Wahrungsmarkt N
auf denen Handel mit Kapital in Form von Geld,  zusammen. Sie erfiillen fiir Volkswirtschaften
Wertpapieren und weiteren Finanzprodukten wichtige Funktionen: (101
betrieben wird. Private Kapitalgeberlnnen « Finanzmérkte stellen eine wesentliche Fi- _E
(Sparerlnnen, Anlegerinnen, etc.) und instituti- nanzierungsquelle fiir private Investitionen b
onelle wie Pensionskassen, Versicherungen oder dar.
Ir.w'estmentfor\ds ste'llen dabei Geld fiir Inves- « Mit der Bildung von Wechselkursen (Preise
titionen bere}t. Kapltalnghmerlnnen (Untier- von Wihrungen) auf dem Wihrungsmarkt
MENMER, R?glerungen, P‘rlv.atpersoner)). KERNEN wird eine wesentliche Grundlage flir den
Geld ausleihen, um damit 1r.1.re Investltu.).nen interiationalerdandal Erfllie
zu finanzieren. Diese Geldfliusse laufen Uber . ) ] ]
Banken, Versicherungen oder Investmentgesell- : U.nternehmen konn.en SIEN BSSSaNhis fy=
schaften. Eine Vielzahl von Finanzprodukten 51.ken diireh verthledene (SRS
wird an Borsen gehandelt. Borsen sind private Rihsia i rabSICIc/in.
Institutionen, die mit ihrem Service Geld ver- Diese Unterstiitzungen der Realwirtschaft
dienen. Sie bieten nachvollziehbare Rahmenbe- riickten in den letzten Jahrzehnten zuneh-
dingungen fiir einen vergleichbaren Handel und mend in den Hintergrund und die Finanzmark-
sind darin einem Auktionshaus ahnlich. te wurden selbst zur Quelle von Profit. Dabei

spielen kurzfristige und spekulative Inves-

titionen in abgeleitete Finanzinstrumente,

sogenannte Derivate, eine grofe Rolle.
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Der Wert eines Derivates leitet sich von einem
anderen Wert ab, dies kann z.B. ein Rohstoff-
preis oder ein Aktienindex sein. Urspriinglich
dienten Derivate namlich Unternehmen zur
Absicherung von Risiken. So kann z.B. eine
Landwirtin am Finanzmarkt eine Berechtigung
erwerben, ihr Produkt zum Zeitpunkt der Ern-
te zu einem bestimmten Preis zu verkaufen.
Mit dieser Berechtigung, auch Future genannt,
ist die Produzentin also gegen einen Preisver-
fall versichert. Der Versicherer schiitzt sich
ebenfalls gegen das Risiko und gibt es weiter
usw. Der Wert der derivaten Wertpapiere
hangt urspriinglich also am Wert des zugrun-
deliegenden landwirtschaftlichen Produkts.

Derartige Termingeschafte, bei denen es
mittlerweile unzahlige Varianten gibt, wer-
den aber wiederum selbst zum Gegenstand
von Spekulationen. Letztlich sind die dabei
entwickelten Finanzinstrumente sehr riskant
und hochspekulativ: Es handelt sich also quasi
um Wetten, welchen Wert die jeweils zugrun-
deliegenden Wertpapiere oder Rohstoffe an
einem bestimmten Tag haben werden.

Handelsvolumen auf globalen
Finanzmarkten

Der Handel auf den Finanzmarkten verzeich-
nete in den letzten Jahrzehnten einen e-
normen Zuwachs. Gezeigt werden kann das an
einem Vergleich der weltweiten Finanztrans-
aktionen mit dem Welt-Bruttoinlandsprodukt.
Das Bruttoinlandsprodukt (BIP) entspricht dem
Marktwert aller in einem Land wahrend eines
Jahres hergestellten Waren und Dienstleistun-
gen, die dem Endverbrauch dienen. Das BIP
gilt als wichtigste volkswirtschaftliche Mess-
grofe: Je grofer das BIP, desto leistungsfahi-
ger die Wirtschaft.

Wahrend das Volumen der weltweiten Finanz-
transaktionen 1990 noch 15,3 mal so hoch war
wie das Welt-BIP, war es 2007 bereits 73,5 mal

so hoch. Das heiBt, das Volumen der Finanz-
transaktionen ist finfmal rascher gewachsen
als die globale Wirtschaft. Dabei entféllt der
GroBteil der Finanztransaktionen auf den Han-
del mit Derivaten:

Welt- BIP
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Gesamtvelumen der weltweilen Finanziransaktionen

~w=s Volumen der Kassamarkte

—&— Volumen der Derivatmarkle

Kommentar zur Grafik
* Welt-BIP: Weltweites Bruttoinlandsprodukt

o Kassamarkt: Markt fur Devisen, Wertpa-
piere oder Waren, an dem Geschaftsab-
schliisse innerhalb kiirzester Zeit (innerhalb
von zwei bis drei Tagen) erfullt werden
mussen.

o Derivatmarkt: Markt fur Produkte, deren
wesentliche Eigenschaften sich aus dem
Wert anderer Finanzprodukte ableiten.

Quellen:

Blaschek, Beate u.a., Crash statt Cash. Warum wir die
globalen Finanzmérkte bandigen miissen, Wien: OGB: ATTAC
2008, S. 15 ff, S. 27 und S. 187 ff.

Schulmeister, Stephan, Geld als Mittel zum (Selbst-)Zweck,
in: Liessmann, Paul, Geld. Was die Welt im Innersten zusam-
menhalt? Philosophicum Lech Bd 12, Wien 2009, S. 181.

Stefan Schulmeister, Die grofe Krise, http://stephan.schul-
meister.wifo.ac.at/fileadmin/homepage_schulmeister/fites/
Weltwirtschaftskrise_wu1.pdf (2011-11-09)
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Finanzmarkt:

Einfluss, Grundfunktionen und Entwicklung

Konsumentenfragen.at
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: Zeit:
« 30 Minuten

Material:
« Folien Finanzmarkt: Entwicklung und Funk-
tionen

e LB: Finanzmarkt: Entwicklung und Funkti-
onen

Vorbereitung:

« Prasentationsmoglichkeit fiir Folien

» Informationsblatt ,,Finanzmarkt und Vermo-
gensanlage® fur Schulerlnnen vorbereiten.

Ablauf;

« Die Schiterlnnen bekommen folgende Frage
gestellt: ,,Wie viel Einfluss hat der Finanz-
markt auf mein Leben?“ Die Antwort darauf
tragen sie auf einer Skala von ,,Sehr viel*
bis ,,Gar keinen“ ein (z.B. auf der Tafel
oder auf einem Flip-Chart).

« Anschliefend folgt ein Plenumsgesprach

zum Thema: ,,Worin besteht der Einfluss des

Finanzmarktes auf unser/euer Leben?“.
« Mogliche Impulsfragen:
= Welchen Einfluss hat er auf euch person-
lich?
= Welchen auf den Arbeitsmarkt?

= Welchen hat er auf die osterreichische
Gesellschaft?

= Welchen global?
= Welche Geschichten zu diesem Thema
kennt ihr (personliche, aus den Medien)?
» Die Schilerlinnen bekommen drei Minuten
Zeit, um das Thema in 2er Gruppen anzu-

diskutieren. Dann wird im Plenum weiter-
geredet.

 Die Grundfunktionen und die Entwicklung
des Finanzmarktes werden anschlieBend

mit Hilfe der Folien , Finanzmarkt: Entwick-

lung und Funktionen* vorgestellt.

Lernziele / Anliegen:
« Einfuihrung des Themas

» Aufgreifen von personlichen Erfahrungen
der Schiilerlnnen und ihres Vorwissens

« Reflektieren der Auswirkungen des Finanz-
markts auf das Alltagsleben

« Klarung des Begriffs Finanzmarkt

« Vorstellen der Grundfunktionen und der
Entwicklung des Finanzmarktes

Anmerkungen:

kt und Vermégensanlage 4.5
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Anlageprodukte - Recherche

Zeit:
« 20 Minuten

 plus Hausiibung (Fertigstellen der Recher-
che, Ausfiillen der Arbeitsblatter, Vorberei-
tung der Prasentation)

Material:

+ AB: Beschreibung eines Anlageprodukts 1
und 2

« |B: Finanzmarkt und Vermogensanlage
« Folder Anlageprodukte

Vorbereitung:
» Folder Anlageprodukte

unter https://broschue- <

renservice.bmask.gv.at
bestellen oder downtoaden
(Internetzugang). Geben
Sie im Feld ,,Anzeige“ als
Suchbegriff ,,Anlage* ein,
wahlen Sie den Bereich
,Konsumentenschutz* und
klicken Sie auf ,,anzeigen“.
Als Suchergebnis erhalt
man unter anderen den Folder Anlagepro-
dukte. Diesen kann man nun als Broschiire
downloaden oder bestellen.

» Anlageprodulite
aut dem Priifstand

Ablauf:

« Die Schilerlnnen lesen im Informationsblatt

»Finanzmarkt und Vermogensanlage® den
Abschnitt ,,Der Reiz hoher Renditen.

« AnschlieBend bekommen sie ein Anlage-
produkt zugewiesen. Pro Produkt wird eine
Gruppe gebildet.

= Sparprodukte:
- ,Klassisches* Sparbuch

Pramiensparen

!

Kapitalsparen

Bausparen

= Wertpapiere

- Anleihen eines Unternehmens mit guter
Bonitat

- Aktien eines einzelnen Unternehmens

- Investmentfonds (Anlageschwerpunkt:
Aktien und Derivate)

- Investmentfonds (Anlageschwerpunkt:
Immobilien)

= Versicherungsprodukte
- Renten- bzw. Pensionsversicherung

Er- und Ablebensversicherung

Fondsgebundene Lebensversicherung mit
80 % Aktienanteil

Pramienbegiinstigte Zukunftsvorsorge

« Die Charakteristik des Produkts, die Hohe
der Ertragschance bzw. des Risikos sowie
die Liquiditat des Produkts werden recher-
chiert und auf den Arbeitsblattern ,,Be-
schreibung eines Anlageprodukts 1 und 2“
festgehalten.

« Als HU wird die Recherche fertiggestellt
und eine Prasentation fiir die Mitschiile-
rinnen vorbereitet.

Lernziele / Anliegen:

» Kennenlernen grundlegender Anlagepro-
dukte (Sparprodukte, Wertpapiere, Versi-
cherungsprodukte)

» Erarbeiten der Charakteristik eines Finanz-
produkts

» Vertrautwerden mit den Anlagekriterien
Risiko, Ertragschance und Verfiigbarkeit

« Kennenlernen von Schutzmechanismen fur
Anlegerinnen

» Kennenlernen des Bundesministeriums fuir
Arbeit, Soziales und Konsumentenschutz als
Quelle fur unabhangige Verbraucherinfor-
mation

Finanzmarkt und Vermoégensanlage 405
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1. Der Reiz hoher Renditen

Die Veranlagung von Vermogen am Finanzmarkt
hatte zumindest bis zum Beginn der Finanz-
marktkrise im Jahr 2007 fur Kleinanlegerinnen
einen grofen Reiz. Das Versprechen hoher
Renditen war verlockend. Fehlendes Wissen
auf Seiten der Anlegerinnen und fehlerhafte
Beratung von Seiten der Vermittlerlnnen fihr-
ten haufig zu einer falschen Einschatzung der
Risiken.

Richtiges Veranlagen erfordert professionelles
Wissen. In der Kommunikation mit Vermittle-
rinnen ist es fur Anlegerlnnen aber wichtig,
zumindest einen Uberblick zu haben.

Welche Produkte werden angebo-
ten?

Folgende Grundprodukte lassen sich unter-
scheiden:

= Sparprodukte: ,Klassisches* Sparbuch,
Pramiensparen, Kapitalsparen, Bausparen

= Wertpapiere: Anleihen, Aktien, Invest-
mentfonds

= Versicherungsprodukte: Renten- bzw.
Pensionsversicherung, Gemischte Er- und
Ablebensversicherung, Fondsgebundene
Lebensversicherung, Pramienbeginstigte
Zukunftsvorsorge

Im Gegensatz zu den genannten Produkten
eignen sich Girckonten auf Grund der geringen
Zinsen nicht zur Veranlagung. Dariiber hinaus
werden von der Finanzdienstteistungsbranche
laufend neue Produkte auf den Markt gebracht,
Haufig sind dies Kombinationen oder Ablei-
tungen aus den oben genannten Grundpro-
dukten. Viele davon sind Spekulationsprodukte
bzw. Wetten auf zukinftige Entwicklungen,
die fur durchschnittliche Anlegerinnen nicht
geeignet sind.

Eine Besonderheit stellen Produkte mit einem
garantierten Anteil dar. Wichtig ist, zu klaren,
auf welchen Anteil sich die Garantie bezieht.

Dabei gilt: Je groBer der garantierte Teil, desto
niedriger die Rendite.

»Magisches Dreieck“: Ertrag, Sicher-
heit und Liquiditat

Bei einer Vermogensanlage wird in der Regel
versucht, folgende Bedurfnisse miteinander
in Einklang zu bringen: Ertrag, Sicherheit und
Liquiditat.

Sicherheit meint dabei, dass die Anlegerinnen
wahrend der Laufzeit die vereinbarten Zinsen
und zum Ende der Laufzeit das eingesetzte
Kapital wieder bekommen. Der Ertrag einer
Veranlagung wird mit der Rendite angegeben:
Sie driickt das Verhaltnis der Ertrage zum ein-
gesetzten Kapital aus. Um die Netto-Rendite
zu erhalten, mussen noch Kosten und Steuern
der Veranlagungsform abgezogen werden. Mit
Liquiditat ist gemeint, wie schnell zu einem
verniinftigen Preis Uber das Kapital verfiigt
werden kann.

Der Zusammenhang der drei Faktoren kann gut
mit einem Dreieck veranschaulicht werden:

Ertrag

Sicherheit Liquiditat

Die Flache dieses sogenannten magischen
Dreiecks kann man sich als Raum vorstellen: Je
naher man einer Ecke ist, desto wichtiger ist
dieser Punkt. Je naher man zu einem Faktor
rickt, desto weiter entfernt man sich aber von
den anderen.

Schutzmechanismen fiir Anleger-
Innen

Im Zuge der sich ab dem Jahr 2007 verdich-
tenden Krise der Finanzwirtschaft wurden die
Risiken verschiedener Formen der Vermogens-

ogensanlage 4.
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anlage starker thematisiert. Damit wurde auch
den Schutzmechanismen fiir Anleger/innen
mehr Aufmerksamkeit geschenkt. Einige davon
seien hier genannt.

Sparprodukte bieten die hochste Sicherheit
aller Anlageformen. Aufgrund der staatlichen
Einlagensicherung sind Einlagen und Guthaben
privater Sparerinnen pro Person und pro Kredit-
institut mit EUR 100.000,-- gesichert.

Um einen Wildwuchs im Bereich des Wertpa-
pierhandels zu verhindern, gibt es staatliche
Konzessionen und Gewerbebestimmungen.

So braucht es fiir den Betrieb einer Bank oder
eines Wertpapierunternehmens eine Konzessi-
onierung durch die staatliche Finanzmarktauf-
sicht. Bei den Gewerbebestimmungen wurde
z.B. durch ein Bundesgesetz das reglementierte
Gewerbe des Wertpapiervermittlers geschaf-
fen. Dieses tritt mit September 2012 in Kraft.

Fur den Verkauf von Wertpapieren und Versi-
cherungen gibt es Beratungs- und Aufklarungs-
pflichten fir die Vermittlerinnen. Sie sind ver-
pflichtet, beim Erstgesprach ein umfangreiches
Profil des Anlegers/der Anlegerin zu erstellen
und dieses in einem Protokoll festzuhalten,

2. Wer vermittelt diese Produkte?

Fir die private Vermogensanlage spielen die
Vermittlerinnen eine groBe Rolle. Als Vermitt-
lerIn gilt dabei laut Bundesministerium fir
Arbeit, Soziales und Konsumentenschutz, , wer
Kundlnnen nach einer Analyse ihrer person-
lichen Verhaltnisse auf Grund seiner Produkt-
und Marktkenntnis entsprechend der allge-
meinen wirtschaftlichen Situation die richtige
Anlageempfehlung gibt*.

Banken

Banken mussen fiir ihre Kerngeschafte eine
Konzession der staatlichen Finanzmarktaufsicht
haben. Diese berechtigt sie, auch Wertpapiere
zu vermitteln. Fur die Vermittlung von Versi-
cherungsprodukten brauchen sie eine zusatz-
liche Konzession.

Versicherungsvermittler

Im Unterschied zu Banken treten Versiche-
rungen normalerweise nicht direkt mit ihren
Kundinnen in Kontakt. Versicherungen werden
in der Regel uber Versicherungsvermittlerinnen
verkauft. Diese sind entweder als Maklerlnnen,
als AgentInnen oder als Mehrfachagentinnen
tatig. Maklerlnnen sind rechtlich unabhangig.
Sie sind gesetzlich dem ,,best advice*-Prinzip
verpflichtet, d.h., sie missen ihren Kundinnen
jeweils das am besten geeignete am Markt
erhaltliche Produkt vermitteln. Versicherungs-
agentinnen sind dagegen an ein bestimmtes
Unternehmen gebunden und verkaufen dessen
Produkte. Mehrfachagentinnen haben Vertrage
mit mehreren Versicherungsunternehmen. Aus
deren Angeboten miissen sie das jeweils beste
vermitteln.

Die jeweilige Art der Vermittlung muss den
Kundinnen schriftlich mitgeteilt werden. Alle
selbststandig tatigen Versicherungsvermitt-
lerinnen missen in dem iiber das Internet
offentlich zuganglichen Versicherungsvermitt-
lerregister eingetragen sein (http://versiche-
rungsvermittler.brz.gv.at).

Gewerbliche Vermogensberatung

Lebens- und Unfallversicherungen konnen auch
von gewerblichen Vermogensberaterinnen ver-
mittelt werden, sofern diese in das genannte
Register eingetragen sind. Gewerbliche Ver-
mogensberaterinnen diirfen Veranlagungspro-
dukte im eigenen Namen dariiber hinaus nur in
eingeschranktem Ausmal vermitteln: So diirfen
zwar bestimmte Veranlagungsprodukte (z.B.
Beteiligungsmodelle) sowie Personal- und Hy-
pothekarkredite vermittelt werden, nicht aber
klassische Wertpapiere wie Anleihen, Aktien
oder Derivate. Gewerbliche Vermogensberate-
rinnen durfen jedoch als vertraglich gebundene
Vermittlerlnnen fur ein Wertpapierunterneh-
men tatig werden (s.u.).
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Wertpapierunternehmen

Wertpapiere konnen von Wertpapierfirmen oder
Wertpapierdienstleistungsunternehmen ver-
mittelt werden. Diese Unternehmen brauchen
dafir eine Konzession der Finanzmarktaufsicht.
Die Konzessionierung als Wertpapierunterneh-
men beinhaltet auch das Recht zur Anlagebera-
tung.

Wertpapiervermittlerinnen und ver-
traglich gebundene Vermittlerinnen

Wertpapierdienstleistungen werden dariiber
hinaus auch von Wertpapiervermittlerinnen und
von vertraglich gebundenen Vermittlerinnen
erbracht.

Das mit dem Jahr 2012 startende Gewerbe des
Wertpapiervermittlers lost das freie Gewerbe
der Finanzdienstleistungsassistentinnen ab.
Wertpapiervermittlerinnen konnen fiir bis zu
drei Wertpapierunternehmen arbeiten.

Vertraglich gebundene Vermittlerinnen sind an
ein einziges Unternehmen (Wertpapierfirma
oder Kreditinstitut) gebunden. Dieses haftet
auch fur die Tatigkeit des Vermittlers/der Ver-
mittlerin.

Beide Berufsgruppen sind zur Annahme und
Ubermittlung von Kundenauftrigen sowie zur
Anlageberatung berechtigt.

Mischformen in der Praxis

In der Praxis treten haufig Mischformen auf:
Unternehmen konnen verschiedene Konzessi-
onen haben, Personen verschiedene Gewer-
beberechtigungen. So kann z.B. wie schon
erwahnt eine Bank auch eine Konzession zur
Vermittlung von Versicherungen haben oder ein
Versicherungsmakler eine Gewerbeberechti-
gung als gewerblicher Vermogensberater.

3. Vorbereitung eines Beratungs-
gesprachs

Vermittlerlnnen von Geldanlagen sind ge-
setzlich verpflichtet, beim Erstgesprach ein

Anlegerprofil zu erstellen. Dazu gehdren die
Ziele der Veranlagung und die Erfahrungen des
Kunden/der Kundin mit anderen Produkten. Das
Beratungsprotokoll dient als Nachweis daflir,
dass keine Beratungsfehler begangen wurden.

Vor dem Gesprach

Auf ein Beratungsgesprach zur Vermogensanla-
ge sollte man sich vorbereiten. In der Vorberei-
tung hat man die notige Ruhe fiir die Beschrei-
bung der eigenen Situation. Zudem hat man die
Moglichkeit, etwas nachzuschlagen (in Doku-
menten, Kontoauszigen etc.). Eine moglichst
genaue Formulierung der Veranlagungsziele
erleichtert es dariiber hinaus dem Berater/der
Beraterin, ein geeignetes Produkt zu finden.

Realistischer Blick

Der Blick auf die eigenen finanziellen Verhalt-
nisse sollte moglichst realistisch sein:

= Wie hoch sind Einkommen und Vermogen?

= Wie krisensicher ist das Einkommen bzw.
der Arbeitsplatz?

= Wie hoch sind die laufenden Ausgaben?

= Welche Investitionen stehen in abseh-
barer Zeit an?

= Wird oder soll sich die personliche
Situation andern und sind damit Kosten
verbunden (Wohnungswechsel, Familien-
griindung etc.)?

= Wie hoch ist der tatsachlich fir eine Ver-
anlagung verfligbare Betrag?

Die Fragen sollten detailliert beantwortet und
dokumentiert werden.

Rahmenbedingungen

Die Rahmenbedingungen fur die Auswahl des
Anlageprodukts sollten klar definiert sein. Sie
werden im Wesentlichen durch die Anlageziele,
den Zeithorizont und die Risikobereitschaft
bestimmt:

lage 4.5
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= Anlageziele: Wofiir spare ich? Welchem
Zweck soll die Anlage dienen?

= Zeithorizont: Wie lange darf das Kapital
gebunden sein? Wann bendtige ich das
Geld wieder?

= Risikobereitschaft: Welches Risiko bin ich
bereit einzugehen bzw. welches Risiko
kann ich mir leisten?

Grundkenntnisse

Als Vorbereitung ist es sinnvoll, sich Grund-
kenntnisse zum Thema Geldanlage anzueignen.
Dazu kann man Ratgeber und Tipps kompe-
tenter Non-Profit Einrichtungen niitzen. Bei-
spiele im Internet:

« Das Konsumentenportal des Bundesminis-
teriums fur Arbeit, Soziales und Konsumen-
tenschutz: www.konsumentenfragen.at

« Die Homepage der osterreichischen Finanz-
marktaufsicht: www.fma.gv.at.

« Verbraucherinformationen des Vereins fur
Konsumenteninformation:
www.konsument.at

Es empfiehlt sich auch, zum Gesprach einen
zuverlassigen Freund, Bekannten oder Ver-
wandten mitzunehmen: Vier Chren horen mehr
als zwei!

Beim Gesprach

In einer seriosen Beratung wird dem Kunden/
der Kundin auch der Rechtsstatus des Beraters/
der Beraterin mitgeteilt. Im Zweifelsfall sollte
man nachfragen, mit welcher der oben ange-
fuhrten Art von Vermittlerin man es zu tun hat.

Die eigenen Kenntnisse und Erfahrungen miis-
sen im Beratungsprotokoll festgehalten wer-
den. Dabei ist es besser, die eigenen Erfah-
rungen nicht zu Uberschatzen. Wenig Erfahrung
bedeutet fur den Berater/die Beraterin dabei,
dass er mehr Beratung bieten muss. Mehr
Beratung bedeutet mehr Information und diese
ist in der Regel hilfreich. Dazu ist es nutzlich,

als Kunde/Kundin moglichst konkrete Fragen zu
Sicherheit, Ertrag und Liquiditat zu stellen und
sich zeigen zu lassen, wo in den Vertragsbedin-
gungen die Antworten darauf stehen.

SchlieBlich sollte man keinesfalls etwas unter-
schreiben, das man nicht zur Ganze versteht!
Man kann die eigene Entscheidung auch noch
einmal Uberschlafen oder mit einer zuverlas-
sigen Vertrauensperson besprechen. Vermitt-
lerinnen, die Zeitdruck erzeugen, handeln
unserios! Zudem sollte man eine Kopie des
Beratungsprotokolls mit allen Beilagen oder
moglicherweise vorgestellten Beispielrech-
nungen verlangen.

Nach dem Gesprach

Hat man sich entschieden, wird empfohlen, das
Anlageprodukt im Auge zu behalten:

= Wie ist der Kontostand oder der Kurswert
der Anlage?

Auch auf Veranderungen der Rahmenbedin-
gungen sollte man achten:

= Entsprechen die eigenen finanziellen
Verhaltnisse noch den urspriinglichen
Annahmen?

= Wie hat sich die Marktsituation entwi-
ckelt?

Bei Unklarheiten sollte man seinen Berater/sei-
ne Beraterin kontaktieren und die Handlungs-
moglichkeiten klaren.

Quellen:

Bundesministerium fur Arbeit, Soziales und Konsumenten-
schutz, Sektion Konsumentenschutz, Trau, schau, wem - wohin
mit dem Geld? Anlageprodukte auf dem Priifstand.

Bundesministerium fur Arbeit, Soziales und Konsumenten-
schutz, Sektion Konsumentenschutz, Trau, schau, wem - wohin
mit dem Geld? Anlagevermittierinnen auf dem Priifstand.

Lappe, Manfred, Verein fir Konsumenteninformation (Hg), Ka-
pital & Zinsen. Anlageformen und Risiko. Kosten und Rendite.
Auswahl und Beratung, Wien 2009, S. 10-19.

finanzportal.at, Wertpapiergrundlagen:

http://finanzbildung.bmask.gv.at/bmsk/bmsk_wertpapiere.
html (2001-11-18)
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Beschreibung eines Anlageprodukts 1

Kriterien zur Vermdgensanlage
Anlageprodukte unterscheiden sich mafgeblich nach drei Kriterien:

« Risiko bzw. Sicherheit: Erhalt die Anlegerin/der Anleger den vereinbarten Ertrag (z. B. Zin-
sen)? Bekommt sie/er das eingesetzte Kapital zuriick?

. Ertrag (auch Rendite oder Rentabilitdt genannt): Wie hoch ist der Ertrag (z.B. aus Zinsen oder
Kursgewinn) des eingesetzten Kapitals nach Abzug der Unkosten (Spesen, Steuern)?

. Verfiigbarkeit liber das Kapital (auch Liquiditat genannt): Wie schnell kann zu einem verninf-
tigen Preis (Kurs) iiber das Kapital verfligt werden?

Risiko und Ertragschance gehen dabei immer Hand in Hand - die Chance auf einen hohen Ertrag
bedeutet immer auch ein hohes Risiko.

Arbeitsaufgabe 1

Sie bekommen von Ihrer Lehrkraft ein Anlageprodukt zugewiesen. Charakterisieren Sie dieses
mit einigen Stichworten (z.B. Pramiensparen: ,,Beim Pramiensparen werden regelmabige Einzah-
lungen vereinbart“ oder z.B. Anleihen: ,,Inhaberinnen von Anleihen werden Glaubigerinnen des
Ausgebers“ oder z.B. Aktien: ,,Bei Aktien besteht kein Anspruch auf Zinsen*).

Informationen zu dieser und den beiden folgenden Aufgaben finden Sie im Folder des Bundesmi-
nisteriums fir Arbeit, Soziales und Konsumentenschutz, Sektion Konsumentenschutz, Trau, schau,
wem - wohin mit dem Geld? Anlageprodukte auf dem Priifstand.

Anlageprodukt:

Charakteristika:
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Beschreibung eines Anlageprodukts 2

Arbeitsaufgabe 2: .

Bewerten Sie fur ihr Anlageprodukt den Aspekt des Ertrags und des Risikos entweder mit Hoch,
Mittel oder Niedrig und begriinden Sie Ihre Einschatzung.

Risiko:
o Hoch
o Mittel
o Niedrig

Worin besteht das Risiko?

Ertrag:
o Hoch
o Mittel
o Niedrig

Begriindung

Finanzmarkt und Vermoégensaniage 4.5

Arbeitsaufgabe 3:

Bei einem Finanzprodukt spielt neben Ertrag und Risiko auch die Verfiigbarkeit des Kapitals, die
sogenannte Liquiditat, eine Rolle. Beurteilen Sie, ob das angelegte Kapital kurz-, mittel- oder
langfristig verfiigbar ist. Geben Sie dabei an, wovon die Liquiditadt des Anlageprodukts abhangt.

Verfiigbarkeit des Kapitals:

o Kurzfristig (Zeitraum: ...

o Mittelfristig (Zeitraum: ... _......l)

o Langfristig (Zeitraum: .........coiii)
Begriindung:
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Anlageprodukte - Prasentation

Zeit:
« 50 Minuten

Material:

« AB: Beschreibung eines Anlageprodukts 1
und 2

o LM: Risiko-/Ertragsstrahl

Vorbereitung:

= Vorbereitung von 11 Moderationskarten, auf
denen jeweils eines der 11 vorgegebenen
Anlageprodukte geschrieben werden kann.

« Risiko-/Ertragsstrahl visualisieren (Tafel,
Plakat).

Ablauf:

» Die Schiilerlnnen prasentieren fir das ihnen
zugewiesene Finanzprodukt das Ergebnis
ihrer Recherche.

« Eine Moderationskarte wird mit dem jewei-
ligen Produkt beschriftet und am Risiko/Er-
trags-Strahl einer der Kategorien Hoch,
Mittel oder Niedrig zugeordnet.

= Zum Abschluss wird die erstellte Reihen-
folge gemeinsam begutachtet und von der
Lehrkraft bei Bedarf korrigiert.

Lernziele / Anliegen:

« Erklaren konnen von Anlageprodukten und
Einteilen in Risikoklassen.

» Erkennen des Zusammenhangs zwischen
hoher Rendite und hohem Risiko

Anmerkungen:

F i
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Risiko-/Ertragsstrahl - L6sung

S
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» Aktien' eines einzelnen Unternehmens
» Fondsgebundene Lebensversicherung?
mit 80 % Aktienanteil

+ [nvestmentfonds?
(Anlageschwerpunkt: Aktien und Derivaten)

.

Finanzmarkt und Vermogensanlage 4.5

« Anleihen* eines Unternehmens
mit guter Bonitat

' M'Itt@l + Investmentfonds?
e (Anlageschwerpunkt: Immobilien)

+ Pramienbeginstigte Zukunftsvorsorge

» Er- und Ablebensversicherung
« Bausparen

Niedrig

» Renten- bzw. Pensionsversicherung
« Pramiensparen
« Kapitalsparen

» ,Klassisches* Sparbuch

Niedriges Risiko/
Niedriger Ertrag

1) Aktien: Das Risiko einer Investition in Einzelaktien ist immer als hoch einzustufen.

2) Fondsgebundene Lebensversicherung: Je hdher der Aktienanteil, desto hoher das Risiko.

3) Investmentfonds: Risiko und Ertrag hangen v.a. von den im Fonds enthaltenen Wertpapieren ab.

4) Anleihen: Das Risiko von Anleihen hangt von der Kreditwiirdigkeit des Ausstellers ab. Diese ist besonders in Krisenzeiten zu
hinterfragen.

Weiter Details siehe Bundesministerium fiir Arbeit, Soziales und Konsumentenschutz, Sektion Konsumentenschutz,
Trau, schau, wem - wohin mit dem Geld? Anlageprodukte auf dem Priifstand.

4.5/17

Copyright: Alle Rechle vorbehalten, Die verwendelen TexLe, Bilder und Grafiken, sowie das Lay
oul dieser Seilen unterliegen weltweitem Urheberrechl. Die unerlaubte Verwendung, Reproduk e AR
tion oder Weilergabe einzelner Inhalle oder kompletter Seiten ist untersagt. Dies gilt ebenso Hir
die unerlaubte Einbindung einzelner Inhalle oder kampletier Seiten auf Internetseien anderer

Betreiber/innen, Das Einrichlen von Links auf diese Homepage ist jedoch ausdriicklich gestatlet

Version
12/2011




Welche Produkte
werden von wem vermittelt?

Zeit:
« 15 Minuten

Material:

+ AB: Welche Produkte werden von wem
vermittelt?

« LB: Welche Produkte werden von wem ver-
mittelt?

« IB: Finanzmarkt und Vermogensanlage

Vorbereitung:

« Vorbereiten der Arbeitsblatter fur die Schii-
lerlnnen

Ablauf; -

« Die Schiilerlnnen erhalten das Arbeitsblatt
»Welche Produkte werden von wem vermit-
telt?“

« Mit Hilfe des Informationsblattes ,,Finanz-
markt und Vermogensanlage* (Abschnitt:
Wer vermittelt diese Produkte?) ordnen
sie nun die einzelnen Anlageprodukte den
jeweiligen Vermittlerinnen zu.

o Mit Hilfe des Lehrerblattes ,,Welche Pro-
dukte werden von wem vermittelt?* wird
das Ergebnis kontrolliert

Lernziele / Anliegen:

« Kennenlernen verschiedener Typen von
Anlagevermittlerinnen

 Erarbeiten des jeweiligen Produktsorti-
ments

Anmerkungen:

Konsumentenfragen.at [
AT KCHSUMENTENRGRIA]
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Welche Produkte
werden von wem vermittelt?

Arbeitsaufgabe 1:

Je nach Konzession und Gewerbe diirfen verschiedene Anlageprodukte vermittelt werden. Tragen
Sie bei den einzelnen Vermittlerinnen in die Pfeile die Ziffern der richtigen Anlageprodukte ein
{Mehrfachnennungen moglich).

Bank ohne Konzession als
' Versicherungsmakler

Finanzmarkt und Vermogensanlage 4.5

e

1. Sparbuch

'Bank mit Konzession als
Versicherungsmakler 4

e

2. Pramiensparen

i

3. Kapitalsparen

G,

Versicherungsagentin |
! « an ein oder mehrere Versicherungsunter-

4. Bausparen nehmen gebunden

5. Anleihen [
Versicherungsmaklerin
“n. | = an kein bestimmtes Versicherungsunter-
" nehmen gebunden
« Vermittlung nach ,best-advice"-Prinzip

6. Aktien

7. Investmentfonds
Gewerbliche/r
Vermogensberaterin
« Gewerbeberechtigung als
Vermdgensberater

8. Renten- bzw.
Pensionsversicherung

9. Er- und Ablebens- Wertpapierunternehmen

versicherung « Wertpapierfirma
« Wertpapierdienstieistungsunter-
nehmen
10. Fondsgebundene
Lebensversicherung

Vertraglich gebundene/r
Vermittlerin

11 Pr'eirnienbegi.instigte an eine einzige Wertpapierfirma

Zukunftsvorsor ge oder an ein einziges Kreditinstitut
gebunden
[ Y . LB

PE— . Wertpapiervermittlerin

%« reglementiertes Gewerbe ab 09/2012

b -y

7 = arbeitet [ur bis zu drei Wertpapierfirmen

= 5 7 oder Wertpapierdienstleistungs-

. ﬁ V4 unternehmen
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Welche Produkte &

werden von wem vermittelt? - L6sungen

Konsumentenfragen.at
DAR KGESUMENYENPGRTAL

>

Arbeitsaufgabe 1:

Je nach Konzession und Gewerbe diirfen verschiedene Anlageprodukte vermittelt werden. Tragen
Sie bei den einzelnen Vermittlerinnen in die Pfeile die Ziffern der richtigen Anlageprodukte ein

(Mehrfachnennungen maglich).

i,
= -I o%i&};n

<

Bank ohne Konzession als

' 1234567 ™ Versicherungsmakler 40
g 1£39,,3,0, " 4 —
N . '_.I_I.J.N_,___t_ﬂ, ﬁf{ g
’ o
1. Sparbuch B ' s =
BT Bank mit Konzessionals . @
| 1,2,3,4:5 ,6,7, Versicherungsmakler . o)
2. Pramiensparen 8,9,10,11 :0
L]
3. Kapitalsparen _ =
Versicherungsagentin - QO
_ = an ein oder mehrere Versicherungsunter- >
4. Bausparen nehmen gebunden - . _g
5. Anleihen : =
. ) Versicherungsmaklerin
',‘ i - « an kein bestimmtes Versicherungsunter- e
6. Aktien i 8,9,10,11 7 nehmen gebunden &
! e = Vermittlung nach ,best-advice'-Prinzip pL g
E ——Jc-—»-—-‘-;—ul‘;ﬂﬂ
w
7. Investmentfonds
JON— |, Gewerbliche/r
| 48910 %"\ Vermogensberaterin
8. Renten- bzw. R « Gewerbeberechtigung als
Pensionsversicherung === Vﬂ Vermagensberater
9. Er- und Ablebens- . . Wertpapierunternehmen
versicherung B 567 W, Wertpapierfirma
’ 25 . = Wertpapierdienstleistungsunter-
v 4 nehmen
-
10. Fondsgebundene 4
Lebensversicherung . 3
— % Vertraglich gebundene/r
—_ Vermittlerin
11. Pramienbegiinstigte i . = an eine einzige Wertpapierfirma
Zukunftsvorsorge b= " 4 oder an ein einziges Kreditinstitut
B gebunden
Wertpapiervermittlerin
« reglementiertes Gewerbe ab 09/2012
3,6,7 = arbeitet fiir bis zu drei Wertpapierfirmen
) oder Wertpapierdienstleistungs-
; unternehmen
o e S e g e e D e Vi, ot schutdner 4.5/20
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Vorbereitung auf

ein Gesprach zur Anlageberatung

é Konsumentenfragen.at |

DAL KCET UM LNFRLRTAL

Zeit:
o 35 Minuten

Material:

+ LM: Vorbereitung auf ein Gesprach zur Anla-
geberatung

» AB: Vorbereitung auf ein Gesprach zur Anla-
geberatung

« IB: Finanzmarkt und Vermogensanlage

Vorbereitung:

» Arbeitsblatter ,Vorbereitung auf ein Ge-
sprach zur Anlageberatung* fiir die Grup-
penarbeit kopieren (sechs Stiick).

e Lehrmittelblatt ,Vorbereitung auf ein Ge-
sprach zur Anlageberatung* kopieren und
fur die Gruppenarbeit vorbereiten.

Ablauf:

» Es werden sechs Gruppen gebildet. Als Vor-
bereitung auf ein Gesprach zur Anlagebera-
tung erhalten die Schulerlnnen die Beschrei-
bung einer Lebenssituation, flir die sie ein
Anlegerprofil erstellen.

« Je zwei Gruppen erhalten die gleiche
Lebenssituation: die eines Singles, eines
Paares ohne Kind und eines Paares mit
einem Kind.

» Im ersten Schritt lesen die Schulerinnen
dazu im Informationsblatt ,,Finanzmarkt und
Vermogensanlage* den Abschnitt ,,Vorberei-
tung auf ein Beratungsgesprach®.

« Im nachsten Schritt wird in der Gruppe die
jeweilige Situation besprochen und gemein-
sam das Arbeitsblatt ,,Vorbereitung auf ein
Gesprach zur Anlageberatung” ausgefullt.

» Das so erstellte Anlegerprofil wird nun wie
folgt prasentiert: Die drei wesentlichen
Kriterien einer Vermogensanlage Sicherheit,
Ertrag und Verfiigharkeit werden als Eck-
punkte des ,,magischen Dreiecks" im Raum
z.B. durch Sessel markiert.

 Jede Gruppe muss sich nun mit dem von
ihr erstellten Anlegerprofil fir eine Position
innerhalb des ,,magischen Dreiecks” ent-
scheiden. Diese Position wird markiert, in-
dem sich ein Vertreter/eine Vertreterin der
Gruppe auf den entsprechenden Platz in-
nerhalb des Dreiecks stellt. Je wichtiger ein
Aspekt des Dreiecks ist, desto naher sollte
sich die gewahlte Position befinden. Ist z.B.
die Sicherheit des Produkts wichtig, muss
man nahe bei der Ecke Sicherheit stehen.

» Das Ergebnis wird gemeinsam gesichtet und
diskutiert. Die Positionen konnen dabei noch
verandert werden, Dabei wird veranschau-
licht: Geht man auf eine Ecke des Dreiecks
bzw. auf ein Kriterium der Vermogensanlage
zu, geht man von einem anderen weg.

- Bei wenig Platz im Klassenraum kann das
»magische Dreieck” z.B. auf die Tafel
gezeichnet werden. Jede Gruppe markiert
darauf ihre Position.

Lernziele / Anliegen:

« Erkennen der Bedeutung eines Anlegerpro-
fils und seiner Rolle im Beratungsprotokoll

- Erarbeiten und Reflektieren eines fiktiven
Anlegerverhaltens

« Verdeutlichen des Zusammenhangs von Er-
trag, Sicherheit und Liquiditat einer Vermo-
gensanlage.

Anmerkungen:

Finanzmarkt und Vermoégensanlage
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ein Gesprach zur Anlageberatung

Allein lebender Single

Sebastian ist 25 Jahre alt und arbeitet als Techniker. Neben seinem Teilzeitjob macht er noch
ein technisches Studium. Seine Firma leidet unter Auftragseinbriichen, sein Arbeitsplatz ist
aber derzeit nicht gefahrdet. Sebastian ist Hobbysportler und mochte sich im Lauf des nachs-
ten Jahres ein Sportgerat im Wert von € 1.500,- kaufen. Er ist seit kurzem mit Sabine zusam-
men, mit der er gerne einmal auch zusammen wohnen mochte. Derzeit wohnt er noch bei
seinen Eltern.

lage 4.5

Seine finanziellen Rahmenbedingungen:
Monatliches Einkommen: € 1.000,--
Monatliche Ausgaben: € 950,--
Sein Vermogen:

Konto: € 250,--

Sparbuch (2 Jahre gebunden): € 500,--

16gensan

Uber einen Bausparvertrag hat er weitere € 6.000,-- angespart. Das Kapital aus dem Bauspar-

vertrag will er nun anlegen. dh,)
Ein Paar ohne Kinder >
Helmut und Sara sind 27 Jahre alt. Helmut ist Vertragsbediensteter im offentlichen Dienst. Sara
ist Textildesignerin und arbeitet ohne fixe Anstellung fiir verschiedene Firmen. Die beiden wiir- c
den gerne ein Kind bekommen. In absehbarer Zeit mussen sie auch in ein neues Auto (Neu- oder o |
Gebrauchtwagen) investieren. vl
lhre finanziellen Rahmenbedingungen: f
Monatliches Haushaltseinkommen: € 2.500,-- (40}
Gemeinsame monatliche Ausgaben: € 2.100,-- E
lhr gemeinsames Vermaogen: N
2 Konten zu je: € 3.000,-- [ =
Sparbuch (taglich fallig): € 4.000,-- (0]
Wohnbau Anleihe: € 4.000,-- _E
LL

Von einer alleinstehenden Verwandten erben sie weitere € 10.000,--. Das Kapital aus der Erb-
schaft wollen sie nun anlegen.

Ein Paar mit einem Kind

Robert und Brigitte sind 35 Jahre alt. Sie sind Eltern eines 6-jahrigen Kindes, das im Herbst in die
Schule kommt. Robert hat einen gut bezahlten Job in einem gut gehenden Unternehmen, seine
Frau Brigitte ist derzeit zu Hause. Mittelfristig hatte die Familie gerne eine gréBere Wohnung.
lhre finanziellen Rahmenbedingungen:

Monatliches Haushaltseinkommen: € 2.500,--

Gemeinsame monatliche Ausgaben: € 2.400,--

Ihr gemeinsames Vermaogen:

2 Konten zu je: € 1.500,--
Sparbuch (taglich fallig): € 5.000,--
Wohnbau Anleihe: € 7.000,--

Ab dem Schuleintritt ihres Kindes beginnt Brigitte wieder mit einem Teilzeitjob. Dadurch steigt
das monatliche Haushaltseinkommen um € 600,--. Dieses Kapital wollen sie nun anlegen.

Copyright: Alle Rechie vorbehalten. Die verwendeten Texte, Bilder und Grafiken, sowie das Lay. HI b Ej brmnals 4 5 / 22
out dicser Seiten unterliegen wellweilem Urheberrecht, Die unerlauble Verwendung, Reproduk aph ANFIgS :
Lion oder Wetergabe cinzelner Inhalle oder kompletier Seiten 1st untersagl. Dies ill ebenso fur o ATERALM FI
die unerlaubte Einbindung einzelner Inhalte oder kompletter Seilen auf Internclseilen anderer g Pyl ke Version
Betreiber /innen. Das Einrichlen von Links aul diese Homepage st jedoch ausdrichlich gestatiel TR o ML 127201




Vorbereitung auf
ein Gesprach zur Anlageberatung

Konstimente

Sainc Al it h

nfragen.at

Arbeitsaufgabe 1:

Wie sollen die zur Verfiigung stehenden Mittel angelegt werden? Uberpriifen Sie auch die Veranla-
gungsformen (inkl. Girokonto) des bereits angelegten Kapitals und veranlagen Sie es gegebenen-
falls neu.

Betrag: € o Produkt:

Betrag: €uewmisenssmniusicuszsi i Produkt:

Betrag: € o Produkt:

Arbeitsaufgabe 2:

Anlageziele: Woflr spare ich? Welchem Zweck soll die Antage dienen?

m}

[m]

a

a

Riicklage (Notgroschen fir jederzeitigen Bedarf)

Erwerb von Wohnungseigentum

Sicherung der Altersvorsorge

Finanzierung einer groReren Investition (z.B. Auto, Bildung, Reise, etc.)

Arbeitsaufgabe 3:

Zeithorizont (Liquiditat): Wie lange darf das Kapital gebunden sein? Wann bengtige ich das Geld?
Der Anlagebetrag soll

[m]

O

a

a

jederzeit verfugbar sein
mit einer Kiindigungsfrist von ___ Monaten verfiigbar sein.
ohne Kuindigung verfligbar sein nach ___ Monaten/Jahren.

muss wahrend des Anlage- bzw. Ansparzeitraumes nicht verfuigbar sein.

Arbeitsaufgabe 4:

Sicherheit und Liquiditat: Welches Risiko bin ich bereit einzugehen bzw. welches Risiko kann ich
mir leisten?

Sicherheit des eingesetzten Kapitals:

=]

Die Riickzahlung des vollen Anlagebetrags bzw. des Ansparguthabens muss in jeder Phase
gesichert sein.

Die Ruckzahlung des vollen Anlagebetrags bzw. Ansparguthabens muss zum Laufzeitende
gesichert sein. Nur bei einer vorzeitigen Verfiigung werden Verluste akzeptiert. Diese sol-
len allerdings einen Anteil von __ Prozent des Anlagekapitals nicht Gberschreiten.

Im Hinblick auf bessere Ertragsmoglichkeiten wird ein hoheres Risiko akzeptiert. Verluste
am Laufzeitende oder beim vorzeitigen Verkauf werden akzeptiert. Diese sollen allerdings
einen Anteil von __ Prozent des Anlagekapitals nicht tberschreiten.

Sicherheit der Zinsen bzw. der Ertrage aus der Anlage:

O

0

a

Die Hohe der Ertrage soll Uber die ganze Laufzeit feststehen.
Die Hohe der Ertrage kann sich uber die ganze Laufzeit variabel verandern.

Im Hinblick auf bessere Ertragsmoglichkeiten wird das Risiko akzeptiert, in unglinstigen
Marktphasen keine Ertrage zu realisieren.

Quellen: 1) Bundesministerium fir Arbeit, Soziales und Konsumentenschutz, Sektion Konsumentenschutz; Trau, schau, wem - wo-
hin mit dem Geld? Anlageberatung auf dem Priifstand. 2) Verbraucherzentrale Nordrhein-Westfalen; Geldanlage: Checkliste zur
Vorbereitung auf das Beratungsgesprach, www.verbraucherzentrale-nrw.de/link595731A.html (2011-08-24)

ogensanlage 4.5
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Vermoégensanlage: Verluste als Folge

Zeit:
e 50 Minuten

Material:

« LM: Vermogensanlage: Verluste als Folge

Vorbereitung:

 Lehrmittelblatt kopieren und fiir die Grup-
penarbeit vorbereiten.

Ablauf:

« Zu den im Methodenblatt ,,Vorbereitung
auf ein Beratungsgesprach* beschriebenen
Lebenssituationen (Single, Paar ohne Kind,
Paar mit Kind) erhalten die Schiilerinnen
eine Fortfihrung. Diese beinhaltet die Fol-
gen einer verlustreichen Veranlagung.

+ In den einzelnen Gruppen werden die
Fragen beantwortet und die Folgen dieser
verlustreichen Veranlagung fiir die jewei-
lige Situation beschrieben.

» Die Antworten werden im Plenum prasen-
tiert. Dabei treten die beiden Gruppen
mit der gleichen Situation hintereinander
auf. Das Plenum achtet dabei auf Gemein-
samkeiten und Unterschiede der von den
beiden Gruppen beschriebenen Folgen fiir
die Lebenssituation.

« AnschlieBend werden im Plenum mdogliche
Alternativen fur die beschriebenen Anlage-
entscheidungen diskutiert:

= Wie hatte das zur Verfiigung stehende

Kapital evtl. sinnvoller investiert werden

konnen?

= Welche Alternativen zur gewahlten Ver-
anlagung hatte es gegeben?

= Zum Abschluss wird gemeinsam eine Zu-

sammenfassung der Gruppenarbeit erstellt:

Welche Risiken birgt der Finanzmarkt fir
den Einzelnen/die Einzelne?

Konsumentenfragen.at

Moglichkeit zur Weiterarbeit:

Im Anschluss bietet es sich an, konkrete Anla-
geprodukte, die am Markt verfiigbar sind, zu
analysieren. Dazu kénnen die Arbeitsblatter
»Beschreibung eines Anlageproduktes 1 und 2
genutzt werden.

Uber das Portal www.konsumentenfragen.at
gibt es beim Bundesministerium fir Arbeit,
Soziales und Konsumentenschutz die Moglich-
keit, die Analyse eines konkreten Produkts
(Charakteristika, Risiko, Ertrag, Liquiditat)
Uberprtifen zu lassen. Schicken Sie dazu lhre
Analyse des Produkts und allfillige weitere
Unterlagen mit Hilfe des folgenden Kontakt-
formulars: http://bmsk2.cms.apa.at/konsu-
mentenfragen/Startseite/Kontakt/

Lernziele / Anliegen:

= Erkennen, welche Folgen eine verlustreiche
Vermogensanlage haben kann

« Erarbeiten von Alternativen zu einer Veran-
lagung

Anmerkungen:

Finanzmarkt und Vermoégensanlage 4,5
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Vermogensanlage: Verluste als Folge

Allein lebender Single

Sebastian hat fur sein neues Sportgerat € 1.000,-- auf ein Sparbuch mit einjahriger Bindungsfrist
gelegt. Die restlichen € 5.000,-- hat er in einen Investmentfonds angelegt. Dieser Fonds hat mitt-
lerweile einen Kursverlust von 30 % erlitten.

Nun wird Sebastians Auto kaputt. Um zur Arbeit zu kommen, braucht er ein neues.

= Welche Folgen hat das fur seine Finanzen, im besonderen fiir sein angelegtes Vermdogen?
= Welche Handlungsmoglichkeiten hat er?
= Welche Folgen haben diese fiir seine Lebenssituation?

Ein Paar ohne Kind

Helmut und Sarah haben ihre Erbschaft in verschiedenen Produkten angelegt: € 3.000,-- in ein
Sparbuch, das drei Jahre gebunden ist, € 3.000,-- in Anleihen eines groBen Unternehmens und
€ 4.000,-- in Aktien. Nach 3 Jahren haben die Anleihen nur mehr 50 % ihres urspriinglichen Wer-
tes. Mit den Aktien erleiden die beiden sogar einen Totalverlust.

und Vermogensanlage 4,5

3}
H
A

=
= Wie stellt sich ihre finanzielle Situation nun dar? :‘6
= Welche Handlungsmoglichkeiten haben die beiden? E
= Welche Folgen hat dies fir ihre Lebenssituation? N
...................................................................................................................................................... (©
Ein Paar mit einem Kind
Robert und Brigitte bekommen ein zweites Kind und Brigitte ist in Karenz. Das Einkommen von
Brigitte hatten sie in den letzten drei Jahren aufgeteilt: Erstens stiegen mit dem steigenden
Haushaltseinkommen auch die Ausgaben. Ein zweiter Teil des hoheren Einkommens wanderte auf
ein Sparbuch und ein dritter wurde laufend in Aktien investiert. Das Guthaben am Sparbuch be-
lauft sich mittlerweile auf € 5.500,--. Der Aktienkurs hat sich laufend verschlechtert, das erwor-
bene Paket hat mittlerweile nur mehr einen Wert von € 3.000,--.
= Wie stellt sich ihre finanzielle Situation nun dar?
= Welche Handlungsmoglichkeiten haben die beiden?
= Welche Folgen hat dies fiir ihre Lebenssituation?
T, B T U 3 bmes 45725
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ARBEITSBLATT AB KLASSE 10

Finanzent

FUR MEHR ORDNUNG IN EUROPA

S

s Steuern

SONDERREIHE: STABILISIERUNG DES EURO

NEUE VORSCHRIFTEN FUR DIE FINANZMARKTE

Soviel wie derzeit in den Medien (ber die Schuldenkrise und die Mainahmen zur Stabilisierung des Euroraums diskutiert wird, gerat
die eigentliche Ursache der Krise manchmal etwas in Vergessenheit: |hren Ursprung hatten die heute so komplexen Probleme auf den
Finanzmarkten, also bei den Banken und anderen Finanzmarktteilnehmern.

Vor allem seit den 1990er-Jahren entwickelten sich die Finanz-
markte rasant - nicht zuletzt aufgrund der technischen und
elektronischen Madglichkeiten und der weltweit gestiegenen
Geldmenge. Die Politik setzte auf Deregulierung - das heifit, es
gab nur wenige Regeln. Heute weif3 man, dass diese Strategie
die Krise mit verursacht hat. Denn ein zentraler Punkt unserer
Marktwirtschaft wurde missachtet: Auch die Finanzmérkte brau-
chen - wie jeder andere Markt - einen ordnenden Rahmen, um
im Sinne der Gesellschaft zu funktionieren. Aber wie sehen wirk-
same Regeln fir die Finanzmarkte aus?

EINE ANSTECKENDE KRISE

Eigentlich sind Banken und Bérsen vor allem dazu da, Privat-
personen, Unternehmen und auch Staaten Geld zu verschalfen
- Uber Kredite, (iber den Handel von Aktien und das Geschaft mit
Anleihen. Die Finanzwirtschaft hat eine dienende Funktion (ur die
Realwirtschaft. Aber in der jlingsten Vergangenheit haben sich

STRENGERE EIGENKAPITALVORSCHRIFTEN FUR BANKEN

12% — +0-2,5%
L 10% —
kol o\ Y
L e
80/0 ____________________ sl TR L o
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| 2% o 45%
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Mehr Infos unler www.bundesfinanzministerium.de 1+ Aktuelie Arbeitsblatier unler www jugend-und-bildung de

Die Banken miissen zukiinftig deutlich mehr eigenes Kernkapital vorweisen kénnen.

die Geschifte an den Finanzmdrkten verselbststandigt: Komplexe
Finanzprodukte entstanden, die oftmals nur noch dazu dienten,
Banken und anderen Marktteilnehmern kurzfristige Gewinne zu
verschaffen und am Ende von den vielen Beleiligten selbst kaum
noch durchschaut wurden. Wachsende Renditen forderten ihren
Preis: immer hdhere Risiken, immer mehr Schulden. So kam
es, wie es kommen musste: Banken wie die US-Investmentbank
Lehman Brothers brachen zusammen, weil die Verluste aus Ge-
schiften mit komplexen Finanzprodukten zu grof wurden; andere
blieben auf so genannten faulen Krediten - also Geld, das nicht
mehr zuriickgezahlt wird - sitzen.

Da durch internationales Wirtschaften viele Banken diesseits und
jenseits der Grenzen der EU-Staaten miteinander im Geschaft
verflochten sind, ist die Krise eines einzelnen Finanzinstituts
hochgradig ansteckend, Wie die letzten Monate gezeigt haben,
kann die Schieflage einzelner Banken dazu fihren, dass das
europdische Finanzsystem ins Wanken gerat.

M antizyklischer Kapitalpuffer ‘
2 Kapilalerhaltungspuffer |
Erganzungskapital
zusalzliches Kernkapital
%% harles Kernkapital
Das Eigenkapilal eines Finanzinstituts setzt sich zusammen
aus dem Kernkapital und dem Ergdnzungskapital, Gerét eine

Bank in Turbulenzen, ist das _harle Kernkapital” besonders
wichlig
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FUR MEHR ORDNUNG IN EUROPA

FUNF ORDNUNGSFIXPUNKTE FUR DIE FINANZMARKTE
Damit solche Probleme in Zukunft nicht mehr entstehen, sollen
diese Regeln die Finanzmarkte neu ordnen:

1. Mehr Haftung: Wer Gewinn erzieten will, muss das Risiko dafur
tragen. Das gilt zum einen fir die Banken, die deshalb ab 2013
ihre Geschalte mit mehr eigenem Geld {Eigenkapital] unterlegen
missen. Zum anderen fir die Bankmanager, bei denen sich seit
2011 im Gehalt niederschlagen muss, wenn die Bank Verluste
macht. Im Restrukturierungsgesetz ist aulerdem vorgeschrie-
ben, dass die Verjahrungsfristen fir die Haftung von Vorstanden
und Aufsichtsrat von finf auf zehn Jahre verlangert werden.

2. Systemstabilitdt: GroBe Banken missen groflere Kapitalpuffer
zur Abfederung von Risiken haben, damit sie nicht in Schief-
lage geraten und das ganze Finanzsystem in Gefahr bringen.
Zudem werden diejenigen Aklivititen im Finanzsektor kinftig
eingedammt, die eine destabilisierende Wirkung auf das Fi-
nanzsystem entfalten kdnnen. So wurde ein Verbot ungedeckter
Leerverkaufe verhdngt und der computergesteuerte Hochfre-
quenzhandel wird eingebremst. Ein Restrukturierungsgesetz
sorgt zudem dallr, dass es klare Regeln fir die Abwicklung
von Banken im Fall einer Bankpleite gibt. Fiir den Handel mit
komplexen Finanzprodukten, den Derivaten, gelten neue Vor-
schriften, damit Verluste bei einzelnen Marktteilnehmern nicht
zu Ansteckungseffekten bei anderen Marktteilnehmern fihren.

3. Mehr Transparenz: Geschafte mit Derivate missen kiinftig
an zentrale Stellen gemeldet werden und auch die Arbeit von
Hedgefonds und Ratingagenturen unterliegt kiinftig einer stren-
geren Kontrolle. Ein weiteres Problem betrifft die Verbraucher
ganz unmitlelbar. Denn sie wissen oft nicht, ob ihnen ein Finanz-
produkt nur deshalb verkauft wird, weil ihr Bankberater vom
Produktanbieter Provision dafiir bekommt. Aus diesem Grund
soll die nichl durch Provisionen, sondern durch Honorar vergi-
tele Finanzberatung durch gesetzliche Regelungen gefdrdert
werden Mil anderen Worten: Der Kunde zahlt selbst fir die Be-
ratung - und bekommt dalir mehr Transparenz.

4. Mehr Gerechtigkeit - Verursacher sollen zahlen: Die grofien
deulschen Kreditinslilute miissen jahrlich eine Bankenabgabe
in einen Restruklurierungsfonds einzahlen. Im Krisenfall sol-
len die Fondsmitlel eingesetzt werden, um eine Bank wieder
aul stabile Fiifle zu stellen. Auch Uber eine Finanztransaktions-
steuer soll der Finanzsektor seinen Beilrag leisten, Dalir setzt
sich Deulschland mit einer Gruppe weilerer EU-Staaten ein.

5. Starkere Aufsicht: Die nationale Finanzmarktaufsicht wurde
durch einen Ausschuss fir Finanzstabilildl erganzt, der Ge-
fahren lir die Finanzmarkte kinftig friher erkennen soll, Auf
europaischer Ebene sorgt ein neues Finanzaufsichtssystem mit
verschiedenen Konlrollbehorden fir eine starkere grenziiber-
schreilende Finanzmarktaufsicht. Eine europaische Bankenaul-
sicht unter Einbeziehung der Europaischen Zenlralbank befin-
del sich im Aulbau

Mehr infos unter vavw,bundeshinanzministerium de | Akluelle Arbeilsblatier unter www jugend-und-bildung de

SONDERREIHE: STABILISIERUNG DES EURO

1. Mit der Neuordnung der Finanzmarkle soll ein zentrales ord-

nungspolitisches Prinzip wieder zur Geltung kommen: das
Haftungsprinzip. Was genau bedeutet es und in welchen Vor-
schriften schlagt es sich nieder? Nutzt zur weileren Recherche
das Internet, das BMF-Themenheft .. Auf den Punkt” zum The-
ma .Finanzmarktregulierung” sowie die akluelle Tagespresse
und erlautert das Prinzip mittels eines Tafelbildes oder einer
Power Point-Prasentation

. Wenn ein Manager oder ein leitender Bankangestellter Ver-

luste zu verantworten hat, muss er kiinltig einen sogenannten
Malus - eine Verringerung seines flexiblen Gehalts (Bonus} -
hinnehmen. Die Bankenaufsicht darf einen Bonus in bestimm-
ten Fallen sogar ganz untersagen. Ist das ein konstruktiver
Weg? Warum haben nicht die Eigentimer der Banken, also die
Aktionadre, durchgesetzt, dass Teile des Gehalts gekirzl wer-
den, wenn die Bank Verluste macht? Uberlegt dabei, welche
Vor- und Nachleile [lexible Gehaltsbestandleile haben. Fiihrt
eine Podiumsdiskussion. Ihr bendtigt Vertreter beider Seiten
und einen Moderator, der Fragen aus dem Plenum entgegen
nimmt.

. Die Bundesregierung und die Europaische Kommission wollen

die Finanzberatung férdern, die durch den Kunden und nicht
ausschlieflich durch Provisionen der Produktanbieler bezahlt
wird. Bestimmt in einem Rollenspiel einen Finanzberater und
einen Kunden. Der Berater versucht, dem Kunden ein Produkt
zu verkaufen; der Kunde hingegen will eine unabhangige Be-
ralung, wie er sein Geld anlegen soll. Beratet anschlieBend im
Plenum Uber Vor- und Nachteile von Provisions- und Honorar-
beratung. Beriicksichtigt dabei, dass der Beraler mit seiner
Dienstleistung fiir den Kunden in beiden Fallen Geld verdienen
muss

CINTERNE!

Das Bundesministerium der Finanzen hat auf seiner Webseite
einen eigenen Themenschwerpunk! zur Finanzmarktstabili-
sierung eingerichtel:

www stabile-linanzmaerkte de

Auch das BMF-Themenportal www stabiler-euro de bietel
vietlaltige Informationen rund um das Thema Finanzmark!-
regulierung

Die Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsautsicht halt auf
ihrer Webseile einen Uberblick iiber die Funklionsweise der
Bankenaulsichl in Deulschland bereit:

www.bafin de > Aufsicht
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- Lebenslanges E‘é‘a“i‘.&l
, Lernen pLcaubn

A

,Financial Education®

UNTERRICHTSMATERIALIEN FUR:
PHILOSOPHIE (AHS)

ALLGEMEINE INFORMATIONEN

LS IURE T?ISOCT'\?J'I)ST:J?e (8. Klasse/Oberstufe)
UNTERRICHTSEINHEITEN 2-3 zu je 50 Minuten

THEMENGEBIET Ethische Investments

LEHRPLANBEZUG - S;lrjrgﬂ'iigen und aktuelle Anwendungsbereiche

- Die SchiilerInnen sollen ...

Systemzusammenhange zwischen personlichen
Anlageentscheidungen und ethisch nach-
haltigem Verhalten reflektieren kénnen (N3)

ANGESTREBTE KOMPETENZEN' Qualifizierte Entscheidungen fiir Anlage-

produkte vor dem Hintergrund personlicher
Wertevorstellungen treffen kénnen (N3)

Begriffe aus dem Themengebiet ,ethische In-
vestments" erklaren kénnen (N2)

chcHeRisERGuEITENDE | YRRTES ey o
KOMPETENZEN P piel); Teamfahigke
(Gruppenarbeit)

BEZUG ZU ANDEREN FACHERN Geographle & WK: Fipanzrparkt & Vermdogens-
lage, Finanz- & Immobilienkrise

INHALTE IN . -
DERSELBEN SCHULSTUFE Siehe Bezug zu anderen Fachern

! Angabe des Kompetenzniveaus (N) von 1 bis 3, wobei 1=erinnern, 2=verstehen, 3=Bearbeiten von Problemen
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,.'-_Lebenslanges
Lernen

Financial
Education

,Financial Education™

UNTERRICHTSMATERIALIEN FUR:
PHILOSOPHIE (AHS)

ALLGEMEINE INFORMATIONEN

FACH & SCHULSTUFE

Philosophie:
12. Schulstufe (8. Klasse/Oberstufe)

UNTERRICHTSEINHEITEN 2 zu je 50 Minuten
THEMENGEBIET Fair pay — Gerechter Lohn
LEHRPLANBEZUG Grundfragen und aktuelle Anwendungsbereiche

der Ethik

ANGESTREBTE KOMPETENZEN*

Die SchiilerInnen sollen ...

Grinde flr Lohn- und Gehaltsunterschiede
nennen (N1) und beschreiben (N2) kénnen

geschlechterspezifische Lohn- und Gehalts-
unterschiede reflektieren kdnnen (N3)

an aktuellen Diskussionen Uber Kurzarbeit, Teil-
zeit und Mindestlohn/-gehalt etc. teilnehmen
konnen (N3)

die Arbeit der Sozialpartner kritisch reflektieren
kénnen (N3)

- - Analysekompetenz (Film); Recherchekompetenz;
FACHERUBERGREIFENDE L i X -
KOMPETENZEN ;‘:?emniahlgkelt (Gruppenarbeit); Prasentationskom

r Geographie & WK: Das eigene Leben finanzieren,
BEZUG ZU ANDEREN FACHERN Lohn/Gehalt, Sozialpartnerschaft; Deutsch: Mein

1. Job

Deutsch: Textkompetenz (Techniken der raschen
VORGELAGERTE INHALTE IN und zielgerichteten Informationsentnahme anwen-
DERSELBEN SCHULSTUFE den) - relevant fir die Informationsentnahme aus

dem Film, der gezeigt werden soll

! Angabe des Kompetenzniveaus (N) von 1 bis 3, wobei 1=erinnern, 2=verstehen, 3=Bearbeiten von Problemen
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Lebenslanges E‘“ancfal
: Lernen ducation

N

,Financial Education"

UNTERRICHTSMATERIALIEN FUR:
PHILOSOPHIE (AHS)

ALLGEMEINE INFORMATIONEN

EARHIGSCHULSTURE 'f?"s"ci?,'l’s?ﬂ?e (8. Klasse/Oberstufe)
UNTERRICHTSEINHEITEN 1-2 zu je 50 Minuten

THEMENGEBIET Jugendverschuldung

LEHRPLANBEZUG - (Cji:r;:;riigen und aktuelle Anwendungsbereiche

- Die SchiilerInnen sollen ...

Griinde fur die Verschuldung Jugendlicher
reflektieren kénnen (N3)

ANGESTREBTE KOMPETENZEN" PréventionsmaBnahmen kennenlernen und
wissen, wie man diese kontaktieren kann (N2)

das eigene Konsumverhalten reflektieren
kénnen (N3)

FACHERUBERGREIFENDE Handlungskompetenz als zukiinftige/r Bankkun-
KOMPETENZEN din/Bankkunde

: : _ 2 : Psychologie: Werbung und Verkaufstricks; Geo-
BEZUGZU ANDEREN FACHERN graphie & WK: Das eigene Leben finanzieren

" ERTE INHALTE IN .
DERSELBEN SCHULSTUFE keine

! Angabe des Kompetenzniveaus (N) von 1 bis 3, wobei 1=erinnern, 2=verstehen, 3=Bearbeiten von Problemen
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ALLES AUF EINEN BLICK

www.Verbraucherbildung.at

Unterrichtsblock (UB):

Name des UB:

UB Nr. 6.1

,Geborgtes Geld*

Themenschwerpunkte (Module):

Schulden

Hauptzielsetzung des UB:

Moglicher Bezug in/zu folgenden
Unterrichtsfachern:

« Verstehen hiufiger Ursachen fiir Ver- und Uber-
schuldung

« Erkennen der Alarmzeichen flr drohende
Schulden

« Kennen lernen der oftmals drastischen Folgen
von Ver- bzw. Uberschuldung

« Reflektieren eigener Uberzeugungen

« Entwickeln von Moglichkeiten, Schulden zu
vermeiden

 Information Uber Organisationen, die Rat und
Hilfe bei Schuldenproblemen bieten

Mathematik, Deutsch, Geschichte- und Sozial-
kunde, Geografie und Wirtschaftskunde

Dauer:

2 UE je 50 Min.

Hintergrundinfos fiir Lehrkrdfte:

Uberginge zu anderen UB:

LB: Ver- und Uberschuldung

LB: Der Weg von der Schuld zur Exekution
IB: Hilfe bei Schuldenproblemen

IB: Friihwarnsystem - Schuldenalarm

UB 4.1; UB 4.2; UB 4.3; UB 5.3

Links zum UB:

Webportal der Schuldnerberatungen in Oster-

reich: http://www.schuldenberatung.at/

00 Finanzfiihrerschein fiir Schiiler/innen und

junge Erwachsene: http://www.schuldner-hilfe.

at/cms/index.php?menuid=12

Vorarlberger Finanzfiihrerschein fiir Schiiler/

innen: http://www.fitfuersgeld.at/

6.9
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MB: Zitate - ,,Was es alles = zf‘j

10" 1. Zitate - ,Was es alles gibt, das ich nicht
- brauche!“ (aristoteles) - gibt, das ich nicht brau-
chel®
Bei dieser Einstiegsiibung konnen die Schiiler/innen erken- -
nen, dass Menschen Schulden machen, seit es Zahlungs- <t Zitate - ,,Was es alles -8
mittel gibt. Geld und Schulden stehen von je her in engem | gibt, das ich nicht brau- -—
Zusammenhang. So erscheint das angefiihrte Zitat von chel® o
Aristoteles auch heute noch unverandert aktuell. S
Q
© Der Bogen der ausgewdhlten Zitate reicht vom Altertum w
bis in die Gegenwart. Die Jugendlichen erhalten je ein
Zitat und haben so die Moglichkeit, unterschiedliche
Anschauungen zu diesem Themenbereich zu erfahren
und eigene Uberzeugungen zu reflektieren. Die Zitate
werden paarweise besprochen sowie einige Beispiele in |
der GroBgruppe diskutiert.
40" 2. Schuldenkreisel - MB: Schuldenkreisel
Mit dieser Ubung kénnen die Schiiler/innen den komplexen | 3<: Fragen zum Schulden-
Themenbereich Schulden selbsténdig bearbeiten. Dabei , kreisel
spielen personliche Gefiihle ebenso eine Rolle wie Ursa-
chen und Alarmzeichen. | 3<: Schuldenkreisel - Bei-
| blatt fiir Lehrkrafte
@ In Kleingruppen gehen die Jugendlichen in Einzel- und
Gruppenarbeit auf vorgegebene Fragestellungen ein. - IB: Frihwarnsystem -
Die erarbeiteten Ergebnisse werden entsprechend der = Schuldenalarm
jeweiligen Frage auf farbige A4-Blétter geschrieben, ;
die anschlieBend farblich sortiert an die Tafel geklebt
werden. Auf diese Weise entsteht im wahrsten Sinne des
Wortes ein buntes Bild, das von den Ursachen fur Ver-
und Uberschuldung bis hin zu den Méglichkeiten, diese
zu vermeiden, reicht. Der so entstandene Cluster bildet
die Grundlage fiir eine anschlieBende Diskussion.
Ende der ersten Einheit / Pause
53??22.“si'ii';l.‘ﬁ'n';'i!.@T&Jf&ﬂ?ﬂﬁfﬁi&eﬁi ne e Vermndong: eptoduny @ o Sepadomberatung i P 6 2
i s b oA dne oy Iner Il bl Keplerie S€ 40 St I eI A < SSesetel i | e Version
Berreiber/innezn. Bas Elnrichien voa Links auf diese Homepage IsL fedoch atseri klich gestattet : 01/2011
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50° 3. Der Weg von der Schuld zur Exekution

Um den Schiilerinnen und Schiilern die oftmals drastischen

MB: Der Weg von der
Schuld zur Exekution

~ Folgen von Ver- bzw. Uberschuldung zu veranschaulichen,  : ¥<: Eine Schuldenge- &
* werden in dieser Ubung die einzelnen Schritte von der schichte .g
Schuld bis zur Exekution aufgezeigt. e
| #<: Eine Schuldenge- -
© Den Einstieg in diese Ubung bildet eine kurze Schulden- | schichte - Beiblatt fiir -
geschichte. Gemeinsam kdnnen die Jugendlichen liber ~  Lehrkrafte %
magliche Ausgdnge der Geschichte diskutieren und sich
die Folgen von Uberschuldung tiberlegen. An Hand von LB: Der Weg von der
vorgefertigten Piktogrammen beschreibt die Lehrkraft Schuld zur Exekution
Schritt fur Schritt den Weg der Schuldeneintreibung und
informiert die Schiiler/innen, wo sie Rat und Hilfe bei | 3<: Der Weg von der
Schuldenproblemen erhalten. - Schuld zur Exekution
- Bilder 1-3
IB: Hilfe bei Schulden-
problemen
T e K T ST e



